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Le contexte, les objectifs et la méthodologie

LE CONTEXTE ET
LES OBJECTIFS

LA METHODOLOGIE

©

En 2022, RénoAssistance (EspaceProprio) et ’TAPCHQ ont mandaté Ad hoc recherche pour mettre sur pied une étude de type « tra_cking » annu;I
visant a mesurer les intentions de rénovation des propriétaires québécois. En 2026, avec I'accord de RénoAssistance, lAPCHQ a poursuivi seule
le mandat d’Ad hoc recherche pour une cinquiéme édition.

Plus concretement, cette étude poursuit les objectifs suivants :

* Mesurer I’'intention de rénover de méme que les motivations et les freins aux projets de rénovation ou d’entretien;

+ Cerner la nature des projets de rénovation (agrandissement/conversion, intérieurs, extérieurs) de méme que le budget prévu;

» Déterminer les caractéristiques des propriétés a rénover;

* |dentifier ’élément déclencheur des différents projets de rénovation de méme que les motivations a réaliser chacun des types de travaux;
» Déterminer l'intention de recourir aux services d’'un entrepreneur licencié et les critéres de choix;

+ Evaluer limportance de la garantie associée aux travaux et le mode de financement des travaux;

+ Comparer les résultats avec ceux des deux précédentes vagues de 2024 et 2025.

Méthode de collecte Sondage Web d’une durée de 15 minutes en moyenne.
Québécois agés de 18 ans et plus;
Population a I'étude Propriétaires d’au moins un immeuble;
Ayant l'intention de réaliser des travaux de rénovation ou d’entretien d’une valeur d’au moins 5 000 $
au cours des trois prochaines années.

Date du sondage 18 février au 3 mars 2026.

Les données ont été pondérées selon la région, I'age, la langue et le sexe de maniére a représenter le mieux possible la

Ponderation population a 'étude.

Comme I’échantillon de ce sondage provient d’un panel Web, il ne peut étre considéré comme étant probabiliste, puisqu’il est constitué de personnes s’étant portées volontaires a répondre a des
sondages en ligne. Les bonnes pratiques en recherche marketing préconisent de ne pas calculer de marge d’erreur lorsqu’un échantillonnage n’est pas probabiliste. C’est pourquoi, dans ce document,
les différences significatives ne sont présentées qu’a titre indicatif seulement.

A titre d’exemple, un échantillon probabiliste de 1 500 répondants aurait une marge d’erreur maximale de + 2,5 % & un niveau de confiance de 95 % ou plus.
La marge d’erreur serait supérieure dans les sous-échantillons.
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Le contexte, les objectifs et la méthodologie

_ A moins d’indication contraire, tout au long de ce rapport...

NOTES AU LECTEUR Réponses multiples ou * La somme des proportions peut excéder 100 %, puisque les répondants pouvaient donner plus d'une réponse.
questions ouvertes » Seules les mentions de 2 % et plus sont présentées dans les tableaux / graphiques.

» Enraison des arrondis, la somme des fréquences de certaines questions a réponse unique peut varier entre 99 % et
101 %.

Les différences significatives * Les couleurs vert et rouge indiquent les différences significatives a 95 % ou plus entre les sous-groupes.
Les fleches A V¥ indiquent les différences significatives a 95 % ou plus par rapport a I'historique (derniére vague).

Arrondissement des résultats

5 Ad ho?
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Le sommaire et les conclusions

Cette étude auprés des propriétaires québécois vise a répondre aux huit grandes questions suivantes.

Dans quelle mesure les propriétaires ont-ils I'intention de rénover?

Quelle est la nature des projets d’entretien ou de rénovation prévus, de méme que le budget anticipé?

Quelles sont les caractéristiques des propriétés a rénover?

Quel est I’élément déclencheur des différents projets de rénovation, de méme que les motivations
a réaliser chacun des types de travaux?

Quelle est I'intention de recourir aux services d’un entrepreneur licencié et quels sont les critéres de choix?

Quelle importance est accordée a une garantie associée aux travaux et quel mode de financement est anticipé?

Comment la situation économique actuelle impacte-t-elle les projets de rénovation?

Quel est le niveau de connaissance et d'intérét envers les rénovations durables?




L’intention de rénover

reste populaire
chez les propriétaires

64 %

(trés ou assez probable)

Les raisons économiques
demeurent le frein le plus
important a la rénovation

7
SE

*Voir résultats détaillés p. 25 et 27.

Dans quelle mesure les propriétaires ont-ils I'intention de rénover?

Avec prés de deux tiers des propriétaires estimant probable de réaliser des travaux d’ici trois ans, I'intention de rénover reste
stable comparativement aux derniéres années (64 % c. 2025 : 65 % et 2024 : 66 %). Il en va de méme pour l'intensité de cette
probabilité, puisque le quart des propriétaires (27 %) indiquent a nouveau cette année que c’est méme trés probable.

» L’intention d’effectuer des travaux dans les trois prochaines années demeure plus élevée auprés des moins de 55 ans (18-34 ans :
72 %, 35-44 ans : 77 % et 45-54 ans : 71 %) et des propriétaires de plusieurs résidences (74 %).

D’ailleurs, un peu plus des deux tiers (70 %) se montrent plus favorables a entreprendre des rénovations qu’a acheter une
nouvelle propriété. Néanmoins, la propension a I'achat se maintient a un niveau similaire depuis 2025 (30 % c. 2025 : 32 % et
2024 : 24 %).
» Cette préférence pour I'achat d'une propriété clé en main prévaut chez pres de la moitié des propriétaires (49 %), qui privilégient
payer plus cher plutdt que d'effectuer des rénovations.
» En fait, un peu plus du quart (27 %) se disent ouverts a acquérir une propriété nécessitant des rénovations majeures, en particulier
les nouveaux acheteurs ayant acheté leur propriété au cours de la derniére année (47 % c. 26 %).

Les rénovations prévues continuent a se projeter sur un échéancier a moyen terme, appuyant la tendance des derniéres années :

» 35 % déclarent que leur projet débutera dans la prochaine année, ce qui représente 22 % de I'ensemble des propriétaires
(ayant I'intention de rénover ou non), une proportion similaire aux derniéres mesures (2025 : 21 % et 2024 : 22 %);

o Les nouveaux acheteurs ayant acquis leur propriété au cours de la derniere année demeurent plus enclins a entreprendre
rapidement des travaux de rénovation (58 %).

* 65 % indiquent que les travaux se concrétiseront dans plus de 12 mois, ce qui représente 41 % des propriétaires.

Les raisons d’attendre pour réaliser les travaux de rénovation ou de ne pas en prévoir restent semblables aux derniéres éditions
de I'étude, bien que certaines proportions évoluent.

Prévoit attendre plus de 12 mois pour faire des .. X .
— Ne prévoit pas faire de travaux

Budget insuffisant pour l'instant 53 % 50 % 49 % 41 % 34 % 39 %

Prix des matériaux trop cher 37 % 28% V 27 % 29 % 20% V 28% A

Attend de voir I'évolution de la situation
économique / immobiliére
Attend de voir I'évolution des taux d'intérét 26 % 6% V 12% V 15 % 9% 8 %

33 % 25% V 26 % 23 % 5% V 16 %



Quelle est la nature des projets d’entretien ou de rénovation prévus,

de méme que le budget anticipé?

La tendance des travaux de rénovation reste similaire a celles observées les années précédentes : les projets de rénovation intérieure
demeurent les plus populaires (75 % c. 2025 : 75 % et 2024 : 75 %), bien au-dela des travaux de rénovation extérieure (48 % c. 2025 :
46 % et 2024 : 46 %), ou encore des agrandissements / conversions qui sont plus a la marge (8 % c. 2025 : 9 % et 2024 : 8 %).

Quelles que soient les rénovations envisagées, les types de travaux effectués varient peu. Quelques hausses ressortent cependant pour
le grenier (4 % c. 2 %), les gouttieres (16 % c. 12 %), les fondations (8 % c. 4 %) et 'adaptation du domicile (19 % c. 9 %).

Travaux de

rénovation intérieurs

Travaux d’agrandissement /
de conversion

Travaux de
rénovation extérieurs

o bk b~

Rénovation de la salle de bain (45 %);
Rénovation de la cuisine (38 %);
Plancher / sol (33 %);

Sous-sol (23 %);

Escaliers et rampes (16 %).

Le budget moyen prévu par les propriétaires
pour leurs travaux d’entretien et de rénovation
reste stable en 2026, avec un budget
légérement supérieur a 30 000 $.

A I'image des derniéres années et de
I'ampleur de ce type de travaux, les
propriétaires accordent un budget bien plus
important aux agrandissements/conversions
gu’aux travaux de rénovation extérieurs et
intérieurs, la majorité des propriétaires
prévoyant dépenser moins de 15 000 $ pour
ces derniers.

ok wdN -~

Agrandissement (62 %);

Ajouter des cloisons / murs (22 %);
Supprimer des cloisons / murs (20 %);
Adaptation du domicile

(19 % c. 9 % en 2025 et 19 % en 2024);
5. Aménager un logement accessoire

(9 % c. 18 % en 2025).

Patio / terrasse / balcon (40 %);
Aménagement paysager (25 %);
Portes et / ou fenétres (24 %);
Toiture (24 %);

Revétement extérieur (21 %).

poODN=

Agrand. / Réno. Réno.
conversion intérieures extérieures
n=118 n=1129 n=712
Moins de 15 000 $ 49 % 4% v 46 % 24 % 54 % 62 %
15000 $ 249999 $ 34 % 40% A %% V 28 % 33 % 30 %
50 000 $ 499999 $ 10 % 10 % 12% A 29 % 10 % 7%
100 000 $ ou plus 6 % 6 % 7% 20 % 4% 1%
Moyenne 34143 % 30204 $ 31985% 67 660 $ 23961$ 18079 $

La méthode de calcul de la moyenne a changé en 2025 afin de gagner en précision. Cela peut expliquer certaines
variations en comparaison a I'historique.
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Quelles sont les caractéristiques des propriétés a rénover?

» Cette année encore, la trés grande majorité des
propriétaires sondés possédent une seule
propriété (85 % c. 2025 : 85 % et 2024 : 86 %) et la
quasi-totalité (95% c. 2025 : 96% et 2024 : 96 %)
prévoit en rénover une seule.

» Le tableau ci-contre résume les caractéristiques des
propriétés ou des travaux sont prévus.

Les maisons représentent la trés grande majorité (84 %)
des propriétés qui feront I'objet de travaux, en particulier
pour les rénovations extérieures (87 %).

Les condos restent surreprésentés dans les rénovations
intérieures par rapport aux autres types de travaux (9 % c.
8 % au global).

En 2026, les rénovations portent davantage sur des biens
construits entre 1951 et 1980 (38 % c. 2025 : 33 %), un
portrait proche de 2024 (36 %).

Les propriétaires prévoyant des travaux d’agrandissement
/ de conversion ont plus récemment acquis leur
propriété que ceux prévoyant des rénovations intérieures
ou extérieures (39 % la possedent depuis moins de cinq
ans, c. 29 % au global; alors que seuls 24 % I'ont achetée
depuis plus de 15 ans c. 41 % au global).

Les travaux envisagés concernent, pour la plupart, des
propriétés situées dans la grande région de Montréal
(53 %), en particulier pour les rénovations intérieures
(55 % c. 47 % pour les rénovations extérieures).

Type d'habitation

Maison
Maison individuelle
Maison jumelée

Immeuble a revenus
Multiplex (2 a 5 logements)
Immeuble commercial

Appartement en copropriété

Chalet

Autre

Année de construction

Avant 1950

1951 a 1980

1981 a 2000

Aprés 2000

Période de possession

Moins de 5 ans

6a15ans

Plus de 15 ans

Localisation des propriétés

Grande région de Montréal

Grande région de Québec

Mauricie

Estrie

Outaouais

Ailleurs au Québec

Hors Québec

84 %
73 %
12 %
5%
5%
0%
10 %
2%
1%

12%
36 %
28 %
26 %

30 %
31%
42 %

57 %
16 %
3%
5%
5%
14 %
1%

86 %
76 %
1%
5%
5%
0%
8 %
2%
1%

13 %
33 %
31 %
25 %

29 %
31%
42 %

55 %
14 %
4%
5%
6 %
17 %
0%

84 %
74 %
10 %
7%
6 %
1%
8 %
3%
1%

1%
38 %
27 %
26 %

29 %
34 %
41 %

53 %
15 %
4%
5%
5%
18 %
1%

>

Agrand. /
conversion

n=118

84 %
77 %
7%
7%
7%
0%
5%
5670
0%

1%
34 %
23 %
32 %

39 %
37 %
24 %

44 %
13 %
7%
8 %
5%
21 %
2%

Réno.
intérieures

n=1129

83 %
74 %
9%
6 %
6 %
1%
9%
2%
1%

10 %
39 %
27 %
27 %

29 %
33 %
41%

55 %
15 %
4%
5%
5%
16 %
1%

Réno.
extérieures

n=712

87 %
7%
10 %
8%
7%
0%
3%
2%
1%

13 %
38 %
29 %
21%

30 %
33 %
39 %

47 %
17 %
5%
6 %
5%
20 %
1%

@
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Quel est I’élément déclencheur des différents projets de rénovation, de
méme que les motivations a réaliser chacun des types de travaux?

Les Le top 3 des déclencheurs de projets de rénovation reste
rénovations similaire a celui mesuré en 2025 et 2024:
I"estent 1. Deux propriétaires sur Cinq (41 %) indiquent que leur projet de L'élément déclencheur du projet de rénovation cpc;?]:/zr::i-o/n int'::g;es extzl;r;z-res

souvent le rénovation a été miarement réfléchi, une proportion néanmoins n=118 n=1129 n=712
I plus faible pour ceux prévoyant des rénovations extérieures (34 %).  Projetauquel vous pensez depuis longtemps 4%
fruit d’un _ _ o . o Bris, désuétude ou dégat 28% 30 % 30 % 5% 21% 35%
projet de 2 T':0|§ sur d|X (30 %) md'quent que Ies b"ss Ia desuetUde ou Ies Plutét que de vendre, vous décidez de rénover 25 % 22 % 22 % 19 % 20 % 16 %
degats ont constitué pour eux un déclencheur. Vous voulez vendre votre propriété prochainement 6% 8% A 7% 3% 7% 5%
|Ongue date i ; ; . ; Vous avez soudainement été inspiré 5% 5% 5% 7% 4% 1%
*  Cette proportion est plus élevée parmi ceux prévoyant des Evénement de vie 4% 4% 4% 239, 4% 39
rénovations extérieures (35 %), ce qui corrobore le point Mettre & votre goat / gotit du jour / améliorer / 2% 5% 25 1% 20 1%
précédent mentionnant une réflexion plus récente de ces travaux. rafraichir
» Ceux prévoyant des travaux d’agrandissement / conversion *Voir résultats détaillés p. 36, 47, 56 et 61
indiquent trés peu cette raison (5 %), au profit d’événement de
vie (23 %).

3. La préférence pour rénover plutét que vendre déclenche la

décision d’un peu moins du quart (22 %) des propriétaires.
Les principales motivations a rénover demeurent similaires aux

. , iepr NET : Ensemble des travaux
derniéres années, avec des différences notables selon les travaux:

motivations _ N N
Y /4 grand. eno. eno.
. . a q a5 TOP 3 des motivations a réaliser les travaux conversion intérieures extérieures
a re_nover » Le fait de rendre I’habitat fonctionnel constitue la premiére S - Bp—
varient en motivation a agrandir / convertir une propriété (73 %), loin devant Raisons esthétiques e = N o =~ =
fonction du accroitre la valeur du bien (42 %) et changer la fonction d’une Entretien 46 % 48 % 50 % 19% 39 % 56 %
tvpe de piéce (34 %), cette derniére étant pourtant bien plus présente que Rendre I'habitation plus fonctionnelle 49 % 46 % 45 % 73% 44 % 32%
yp pOUI’ les rénovations intérieures (1 1 %) Augmenter la valeur de la propriété 43 % 47 % 45 % 42 % 44 % 37 %
travaux ) Réparation 39% 40 % 40 % 17 % 28% 47 %
Améliorer l'efficacité énergétique 23 % 22 % 21 % 13 % 21% 17 %
* Les raisons esthétiques dominent largement les rénovations Changer la fonction d'une piéce 12 % 1% 10 % 34 % 1% na
intérieures (65 %), suivies par la praticité de I’habitation (44 %) et  Améliorer la qualite de I'air 7% 7% 7% 12% 6% 3%
’ : s ez 0 Adapter I'habitation pour une personne vieillissante 0 . 3 o 3 0
'augmentation de la valeur de la propriété (44 %). ou 6n situation de handicap 7% 6% 6% 13% 6% 3%
- Les.ré’novations extc_-’zrieures sont quqnt aelles pfir?cipalement *\Voir résultats détaillés p. 37, 48, 57 et 63
motivées par I’entretien (56 %), les raisons esthétiques (52 %) et Ad hoc

les réparations (47 %). recherche



Les entrepreneurs
licenciés conservent la
premiére place pour la
réalisation des travaux.

Les propriétaires
démontrent toutefois un
regain d’intérét pour
rénover eux-mémes leur
bien, a défaut d’un homme
a tout faire.

Quelle est I'intention de recourir aux services d’un entrepreneur licencié
et quels sont les criteres de choix?

La majorité des propriétaires ont l'intention d’avoir recours aux services d’'un entrepreneur licencié (55 %) pour leurs rénovations.

Plus précisément, et comme lors des éditions précédentes, les propriétaires prévoient plutét recourir a un entrepreneur général (28 %) que ceux
spécialisés dans des aménagements particuliers. Les autres professionnels privilégiés appartiennent quant a eux a des catégories de métiers
techniques : plombiers (19 %), électriciens (18 %) et menuisiers (11 %). Un quart des propriétaires ne prévoient faire appel a aucun des
professionnels listés, une proportion stable au fil des ans (25 % c. 2025 : 26 % et 2024 : 25 %).

Bien qu’elle soit plus faible que I'année passée, la motivation premiére a embaucher un entrepreneur licencié reste la garantie d’un travail de
qualité (76 % c. 2025 : 81 %), suivie par le manque de compétence des propriétaires pour réaliser eux-mémes les travaux (64 %).

Malgré cela, un peu plus de deux propriétaires sur cinq prévoient tout de méme de réaliser des travaux eux-mémes (43 %), une proportion
supérieure aux derniéres mesures (2025 : 39 % et 2024 : 41 %) et motivée par les économies réalisées (83 %).

Cette raison économique est également la premiére avancée (79 %) par ceux faisant appel a des proches pour leurs rénovations.

Les services d’'un homme a tout faire sont généralement moins envisagés par les propriétaires, une tendance qui s’accentue en 2026 (13 % c. 2025
: 16% et 2024 : 15%). Toutefois, ceux qui privilégient cette alternative expliquent leur choix par un manque de connaissances (54 %) et de moyens
financiers (60 %), le colt étant moins élevé que 'embauche d’un entrepreneur licencié.

Agrand. / Réno. Réno.
conversion intérieures extérieures
n=118 n=1129 n=712
Un entrepreneur licencié 57 % 56 % 55 % 45 % 48 % 52 %
Vous-méme 41 % 39 % 3% A 55 % 42 % M1 %
Un ami, un mgmbre de la famille 219 24.% 24 9 21% 24 9 20 %
OU une connaissance
Un homme a tout faire 15 % 16 % 13% V 8 % 12 % 10 %
*Voir résultats détaillés p. 38-40, 49-51, 58-59, 67-69, 75-76 Ad hO?
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La réputation générale
de I’entrepreneur
licencié, le prix et la
recommandation des
proches représentent
toujours le top 3 des
critéeres de choix

Le bouche-a-oreille
s’établit encore plus
comme le canal
privilégié pour le choix
d’un entrepreneur

Quelle est I'intention de recourir aux services d’un entrepreneur licencié
et quels sont les critéres de choix? (suite)

La tendance observée depuis plusieurs années en faveur de la réputation
générale comme facteur dominant dans le choix d’un entrepreneur se
confirme en 2026 (59 %).

Se situent également dans le top 3 le prix (42 %) et la recommandation
par un proche (38 %). Le prix constitue un critére d’autant plus important
auprés des plus jeunes (18-34 : 62 % c. 65 ans et plus : 36 %).

Le top 5 est complété par la garantie offerte par I'entrepreneur (35 %),
suivie de prés par la disponibilité (34 %).

La certification de TAPCHQ se stabilise en sixieme place, choisie par
pres d’un quart des propriétaires (23 %).

En 2026, le fit avec I’entrepreneur gagne en importance (21 % c. 2025 :

17 %), bien qu’il s’agisse d’un critére moindre pour les premiers acheteurs
(18 % c. 26 %).

Malgré une baisse en 2026, le bouche-a-oreille reste la premiére source
utilisée pour trouver un entrepreneur (51 % c. 2025 : 57 % et 2024 : 48 %).

Les autres sources principales : les recherches sur Google (23 %) et la
consultation du site RénoAssistance (21 %) suivent de loin.

» Les recherches sur Google restent davantage utilisées par les
jeunes (18-34 ans : 35 % c. 65 ans et plus : 15 %).

» Latendance s’inverse pour ce qui est des sites québécois
spécialisés, plus populaires chez les plus agés : RénoAssistance
(18-34 ans : 11 % c. 65 ans et plus 28 %), la RBQ (12 % c. 28 %
respectivement) ainsi que la CAA Québec (3 % c. 15 %
respectivement).

Parmi une liste de 10

critéres...

1 La réputation générale 61 % 60 % 59 %
2 Le meilleur prix 43 % 44 % 42 %
| Leommio wx on Do
4 La garantie offerte 36 % 38 % 34 %
5 La disponibilité 33 % 34 % 34 %

*Voir résultats détaillés p. 78

Les sources pour trouver un
entrepreneur...

1 Bouche-a-oreille 48 % 57 % A 51%V
2 Recherche Google 25% 24 % 23 %
3 Consulter 23 % 19 % 21 %

RénoAssistance

*Voir résultats détaillés p. 81



L'importance accordée a
la garantie sur les
travaux reste stable
cette année

L’apport des économies
personnelles demeure le
principal moyen de
financement

La cuisine demeure le
type de rénovation
considéré comme ayant
le plus grand retour sur
] investissement

Quelle importance est accordée a une garantie associée aux travaux
et quel mode de financement est anticipé?

La couverture des travaux par une garantie continue de présenter un enjeu majeur
pour pres de trois quarts des propriétaires, malgré le colt additionnel qu’elle
représente (importance de 69 % c. 2025 : 71 % et 2024 : 72 %). Pour un peu plus
d’un quart, la garantie s’avére primordiale (trés importante : 27 %).

+ La garantie représentait d’'ailleurs un des critéres les plus importants lors du
choix d’un entrepreneur licencié (top 3 : 34 %).

* L’'importance accordée a la garantie est plus marquée chez les premiers
acheteurs (72 %), les résidents de Montréal (72 %) et, sans surprise, ceux
prévoyant faire appel a un entrepreneur licencié (89 %).

Prés des trois quarts des propriétaires prévoyant des travaux (74 %) continuent de
privilégier 'usage de leurs économies personnelles.

Le recours au financement par I'utilisation de la marge de crédit proprio reste
une option secondaire (19 %), suivie par le refinancement d’hypothéque (12 %).

» La marge de crédit est davantage considérée par ceux ayant un revenu de
150 k$ et plus (25 %), ceux qui prévoient des rénovations extérieures (22 %),
ceux qui souhaitent faire appel a un entrepreneur licencié (22 %) et par les 35-44
ans (27 %).

* Le refinancement par hypothéque est davantage envisagé dans le cadre des
travaux d’agrandissement / de conversion (30 %), et auprés des 35-44 ans
(21 %).

Parmi les neuf types de rénovation évalués, la cuisine s’impose comme le meilleur
retour sur investissement pour prés de trois quarts des propriétaires (top 3 :

71 %). Dans une moindre mesure, la salle de bain (59 %) et la fenestration (40 %)
sont elles aussi considérées parmi les rénovations les plus rentables.

ad s

i

Top 3 des moyens de
financement envisagés...

Avec vos économies personnelles 76 %
En utilisant votre marge de crédit 20 %
proprio

En refinangant votre hypothéque 9 %

*Voir résultats détaillés p. 85-89

75 %
19 %

10 %

74 %
19 %

12 %
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Comment la situation économique actuelle impacte-t-elle les projets de
rénovation?

N N L e o) atit= g le=te laatlall - o= 0 EB En 2026, a la suite de I'annonce du maintien du taux d'intérét directeur par la Banque du Canada, et aprés une
situation économique remontée en 2025, la confiance dans la situation économique actuelle a diminué, bien qu’encore preés de trois
propriétaires sur cinq (57 %) se sentent a I'aise et confiants quant a la réalisation de leur projet de
rénovation. Cette proportion, en baisse de 11 points par rapport a 2025 (68 %), reste toutefois supérieure a
celle de 2024 (50 %).

o La conjoncture actuelle n’entrave pour autant pas I'ouverture des propriétaires a entreprendre des travaux : la majorité
se dit autant encline a effectuer des travaux (58 %) et prés d’un tiers méme plus enclin (29 %).

o Le niveau de confiance reste plus élevé au sein des sous-groupes suivants : les hommes (65 %), ceux vivant dans la
grande région de Québec (67 %), ceux ayant un revenu de 150 k$ et plus (68 %) et ceux prévoyant réaliser des travaux
dans les 12 prochains mois (66 %).

La conjoncture économique / » Bien que prés des deux tiers des propriétaires sondés estiment que la situation économique actuelle n’aura
immobiliére actuelle a un impact limité pas d’impact sur I’échéancier de leur projet de rénovation (61 %), un peu plus d’un quart indiquent vouloir
repousser leur projet de rénovation. Cette proportion est en hausse de quatre points par rapport a 2025,
toutefois encore trés inférieure a celle mesurée en 2024 (28 % c. 2025 : 24 % et 2024 : 53 %).

« Sur le plan financier, le sentiment prévaut Ia aussi chez prés de deux tiers des propriétaires que la
conjoncture actuelle n’affectera pas I'envergure de leur projet (63 %), une proportion en lIégére baisse par
rapport a la derniére vague, encore une fois sans pour autant atteindre celle de 2024 (2025 : 68 % et 2024 :
48 %).

o Les autres penchent davantage pour en réduire I’envergure (26 % c. augmenter : 11 %), une proportion qui a
augmenté par rapport a 2025 (21 %).

sur I’échéancier et I’envergure des
projets de rénovation

o Les hommes, les 65 ans et plus, et ceux prévoyant réaliser des travaux dans moins de 12 mois expriment en
plus forte proportion que la situation économique actuelle n’aura pas d’impact sur leur projet de rénovation.

o Alinverse, les premiers acheteurs penchent davantage vers une augmentation du budget alloué a leur
projet et vers un échéancier modifié (devancé pour 12 % et repoussé pour 31 %).

*Voir résultats détaillés p. 91-96
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o Quel est le niveau de connaissance et d’'intérét envers les rénovations durables? 2

La majorité des propriétaires
connait les programmes
d’aide a la rénovation

¥

écoénergétique

*Voir résultats détaillés p. 98-101

16

La connaissance d’au moins un des programmes d’aide a la rénovation écoénergétique évalués s’étend a pres
de deux tiers (66 %) des propriétaires. Parmi ceux-ci, Rénoclimat reste le nom le plus reconnu (43 %), suivi par
Novoclimat (33 %) et LogisVert (27 %), qui maintient en 2026 le gain en notoriété mesuré en 2025.

Parmi les pratiques durables qu’ils seraient susceptibles de considérer, pres de deux propriétaires sur cinq

(38 %) choisissent I'efficacité énergétique liée au chauffage et a la climatisation, tandis que 'usage de
matériaux locaux apparait en second plan, malgré une hausse cette année ramenant son score a celui de 2024
(29 % c. 2025 : 23 % et 2024 : 27 %), suivie de |'efficacité énergétique de I’enveloppe du batiment (28 %).

o Parmi les propriétaires préts a payer pour des matériaux durables, la moitié se dit disposée a investir jusqu’a 5 % de
plus, prés d’un tiers (32 %) serait méme disposé a monter jusqu’a 10 % de plus.

o Les universitaires semblent davantage susceptibles de considérer les pratiques durables pour leur projet de rénovation.

Les principales raisons pour entreprendre ce type de rénovation demeurent variées, ’amélioration de la
performance énergétique (49 %) et ’'amélioration de la durabilité de la propriété (48 %) figurent toutefois en
téte, suivies par I’ajout de valeur a des fins de revente (38 %).

A linverse, parmi ceux n’envisageant pas de mettre en place des pratiques durables, les principaux freins
évoqués sont davantage en lien avec I’aspect monétaire, les plus mentionnés étant le manque de moyens
financiers (30 %) et la perception que ces alternatives sont plus chéres, cette derniere maintenant la hausse
mesurée I'année passée (30 % c. 2025 : 33 % et 2024 : 18 %). La complexité percue et le manque de
connaissances conservent leur troisieme position en tant que frein a entreprendre ce type de rénovation (28
%).

o Le budget reste davantage évoqué par les premiers acheteurs (manque de moyens financiers : 37 % c. 22 %).
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En conclusion

Les résultats de cette étude nous aménent a tirer les grandes conclusions suivantes :

Les intentions de rénovation demeurent plutét stables et solides, et ce, quel que soit le type de rénovation ]
envisagée, notamment en termes...

. d’'intention d’entreprendre des rénovations dans les trois prochaines années; ! pn
. de freins a ne pas réaliser ou a retarder la réalisation de travaux de rénovation;

. de nature des travaux et de budget envisagé;

. de caractéristiques des propriétés a rénover;

. d’éléments déclencheurs et de motivations poussant les propriétaires a entreprendre des travaux.

Bien qu’'une diminution de la confiance envers le contexte économique général soit observée suite a I'annonce du
maintien du taux d'intérét directeur par la Banque du Canada...

La plupart des propriétaires considérent que la situation actuelle n'aura pas d'impact majeur sur le moment
choisi pour réaliser les travaux ou sur leur envergure.

Le recours a un entrepreneur licencié reste la norme afin d'assurer la qualité du travail. Le choix du
professionnel repose avant tout sur sa réputation, son prix et les recommandations obtenues par le bouche-a-
oreille. Prés d’'un quart des propriétaires comptent la certification de I’APCHQ parmi leurs critéres de choix
d’entrepreneur.

La protection des travaux par une garantie est jugée essentielle par une large part des propriétaires.

La principale raison de se tourner vers d’autres ressources (propriétaires eux-mémes, leurs proches ou
hommes a tout faire) pour effectuer les travaux demeure principalement d’ordre économique.

La provenance des fonds s'appuie principalement sur les économies personnelles plutét que sur le
financement.

La majorité des propriétaires connait au moins un des programmes d’aide a la rénovation écoénergétique. Bien
qu’ils s'intéressent aussi en majorité aux pratiques durables pour améliorer |'efficacité énergétique et la durabilité de
leur batiment, les contraintes financiéres demeurent le principal obstacle a I'adoption de matériaux écologiques par
les propriétaires. D
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Légende = N , ‘&
. - . 'J 2 ¥
Projet de renovation i B |5
Travaux Travaux Agrandissement/  Tous les types
intérieurs extérieurs conversion de travaux

Intention de rénover ﬁEi Délais des travaux prévus E

2024 2025 =2026

64 % 64 %YV 2024 67 %
Probable » Plus de 12 mois = 202568%

= Trés probable 12 9%
Assez probable
2024 66 % 44 % |
Peu probable 24 % 2025 65 % 33%. ., 35% 37 %38 %
32 % 31 %7 %
23 %
Pas du tout V.
probable

Moins de 12 mois Entre 12 et 23 Entre 24 et 36
mois mois

Bases : ensemble des propriétaires ayant débuté le sondage (n = 2 530) / ceux prévoyant des rénovations (n = 1 603)

Types de travaux prévus (3 prochaines années) Ressource prévue pour réaliser les travaux

Hausse 2026 c. 2025 et 2025 c. 2024
Baisse 2026 c. 2025 et 2025 c. 2024

Comparaison

Montant prévu selon les types de travaux

50 000 $ 299999 $

100 000 $ et plus

15 000 $ a 49 999

Montant prévu (moyenne)

2024 2025

Moins de 15 000 $
23940$ 22229 %

- 20698 $ 17636 $

78632 % 59302 $

Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage (n = 1 500)

57 %
56 %

80 % 75 % 75 % 75 % ":] 2024 m 2025 m 2026
70 % Un entrepreneur licencié
60 % e 55 %
6 48 % N
50 % 46 % 46 % +— 41 %
*— - Vous-méme 39 %
40% P 43 % A
0,
30 % Un ami, un membre de 21 %
20 % la famille ou une 24 %
8 % 9% 8% » connaissance P 24%
10 %
0o L7 15 %
(] A i 0,
2024 2025 2026 Un homme a tout faire 1313:
_ (1]
Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage (n = 1 500) Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage (n = 1 500)

19

=

Critére de choix - entrepreneur licencié

¢
’ [
de ceux qui optent pour un
entrepreneur licencié le
font pour la garantie du
travail de qualité/aprés les

travaux

Facon de trouver un entrepreneur licencié
2024 W 2025 ®2026
23%
19 %

I 1%

Base : répondants ayant l'intention d’engager un entrepreneur licencié (n = 831)

Consulter le site
RénoAssistance



Projet de rénovation (suite)

Aprés de nombreuses baisses en 2024 et 2025, la Banque du Canada devrait maintenir son taux directeur a 2,25 % en 2026. Toutefois, le conflit commercial avec les Etats-Unis pése lourdement sur certains secteurs de I'économie

québécoise.

QG1) Lorsque vous pensez a votre projet de rénovation, comment vous sentez-vous face a la conjoncture actuelle?

QG4X) Dans quelle mesure étes-vous plus ou moins enclin a réaliser des travaux de rénovation depuis la stabilisation des taux d’intérét? Vous étes...

Impact de la conjoncture économique actuelle

Sur le sentiment de sécurité / d’aisance ¢

mTrés a laise / confiant m Plutdt & l'aise / confiant )

m Plutét inquiet / anxieux Trés inquiet / anxieux %cﬁr:;?ai\:/ "/;Ln)gzii/
2024 RS 42 % 41 % 50 % 50 %
2025 BRER 55 % AR K} 68 % A 32% V¥

Base QG1/QG4X : ensemble des répondants ayant complété le sondage (n = 1 500)

20

Propension a réaliser des travaux de rénovation

m Beaucoup plus enclin m Un peu plus enclin
= Autant enclin Un peu moins enclin .
) ) % Plus % Moins
Beaucoup moins enclin enclin enclin

2026 (B2 23 % 58 % 29 % 13 %

Note : La formulation de cette question ayant changé en 2026, les résultats présentés ne sont pas
comparables a ceux des années précédentes.
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Projet de rénovation (suite)

QG2) Quel est I'impact de la conjoncture économique/immobiliere actuelle sur I’échéancier de votre projet de rénovation? Cette conjoncture vous améne-t-elle a vouloir...
QG3) Quel est 'impact de la conjoncture économique/immobiliére actuelle sur ’envergure ($$) de votre projet de rénovation? Cette conjoncture vous améne-t-elle a vouloir...

Impact de la conjoncture économique actuelle

Sur ’échéancier du projet semia

m Devancer le plus possible m Devancer un peu

® Aucun impact ® Repousser un peu

. o, 0,
Repousser le plus possible 7o Devancer % Repousser

2024 R 39 % 40 % 7% 53 %
2025 AR (WA 19% 4 11%A 24 %V

2026 CANA 61%\V 25% 4 10 % 28 % A

Base QG2 / QG3 : ensemble des répondants ayant complété le sondage (n = 1 500)

21

Sur I’envergure ($$) du projet =

®m Augmenter significativement ® Augmenter un peu

Aucun impact m Réduire un peu % %
Réduire sianificati Augmenter Réduire
® Réduire significativement Ienvergure l'envergure
2024 R 48 % 32% 10 % 1% 42 %

2025 68% A 18% 3 %EETEN 21% W

Y % 9 f 63 %V 21% 5 %ERTEA 26 % A
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Le projet de rénovation

Les résultats de la prochaine 'section sont sur la base

de I'ensemble des propriétaires sondés avant
d’exclure ceux n’ayant pas l'intention de rénover.

"a APCHQ
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L'expérience de vente ou d'achat de biens immobiliers
(5 dernieres années et 5 prochaines années)

QS1

QS2 Au cours des cinq derniéres années, avez-vous... ?

- 5 derniéres années 5 prochaines années Prévoit vendre ou acheter dans les 5 prochaines

Expérience
de vente
(vendre une
propriété)

Expérience
d’achat
(acheter
une
propriété)

Oui, dans la derniére année

Oui,ilya1-2 ans

Oui, ily a 3-5 ans

Non, pas dans les 5
derniéres années

Oui, dans la derniére année

Oui, ilya1-2 ans

Oui, il y a 3-5 ans

Non, pas dans les 5
derniéres années

Au cours des cing prochaines années, prévoyez-vous... ?

4%

4 %

8 %

84 %

5%

8 %

12%V

75 %

Base : ensemble des propriétaires ayant débuté le sondage (n = 2 530)

24

Oui, au cours de la
prochaine année

Oui, dans 1-2 ans

Oui, dans 3-5 ans

Non, pas dans les 5
prochaines années

Oui, au cours de la
prochaine année

Oui, dans 1-2 ans

Oui, dans 3-5 ans

Non, pas dans les 5
prochaines années

5%
6 %Y
18 %
71 %
5%
6 %A
14 %
76 %

v

7%

Avendu ET
prévoit
vendre

10 %

A acheté ET
prévoit
acheter

9%V

A vendu 5
derniéres
années

15 %

A acheté 5
derniéres
années

22 %

Prévoit
vendre 5
prochaines
annees

14 %

Prévoit
acheter 5
prochaines
années

62 %A

N'a pas
vendu et ne
prévoit pas

vendre

60 %

N'a pas
acheté et ne
prévoit pas

acheter

@
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L'intention de rénover et le délai prévu pour la réalisation des travaux

QA1 Au cours des trois prochaines années, dans quelle mesure est-il probable que vous effectuiez des travaux de rénovation ou d'entretien sur 'une de vos propriétés pour une valeur d’au moins 5 000 $? Est-ce... ?
QA2 Dans combien de temps prévoyez-vous que ces travaux de rénovation ou d'entretien commenceront?
QA3 Pourquoi prévoyez-vous attendre 12 mois ou plus avant de réaliser les travaux de rénovation ou d’entretien que vous prévoyez faire?

Probabilité d’effectuer des travaux n=2530

2024 29 %
2025 26 %

= Trés probable

Assez probable

64 %

P babl
eu probable Probable

2024 66 %
2025 65 %

QAO) Afin de
répondre a vos 70 % 30 0/0

besoins en habitation, Entreprendre les Acheter une
seriezvous plus  ranoyations nécessaires nouvelle propriété
enclin a...?
n =2 530 202476 % 2024 24 %
- 202568 %V 202532 % A
Bases :

25 QA0/QA1: ensemble des propriétaires ayant débuté le sondage
QA2 : répondants ayant l'intention de rénover leur propriété
QA3 : répondants prévoyant d’attendre plus de 12 mois avant de démarrer leurs rénovations

Début des travaux prévu... n=1603
2024 2025 2026
Moins de 12 mois _ 35 % 3% 32% 35%a
Entre 12 et 23 mois _ 38 % 44% 37%VY 38%
65 %
. Plus de 12 mois
Entre 24 et 36 mois [N 27 % 23% 31%A 21%V
2024 67 %
202568 %
. . . 2024 2025 2026
Pourquoi prévoyez-vous attendre 12 mois ou plus? n=75% n=1182  n=1018
Je n'ai pas le budget suffisant pour l'instant/je veux amasser de I'argent 53 % 50 % 49 %
Le prix des matériaux est trop cher 37 % 28% Y 27 %
J'attends de voir la situation économique/comment va évoluer le marché immobilier 33 % 25 % 26 %
Je manque de temps 21 % 24 % w 25 %
J'attends de voir I'évolution des taux d’intérét 26 % 16% Y 12%v
Je ne trouve pas d'entrepreneur/professionnel de la construction pour réaliser les 10 % 11 % 99
travaux ° 0 o
J'ai peur de me faire avoir 7% 6 % 6 %
Autres 7% 13 % 13 %
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L'ouverture a la réalisation de rénovations majeures et les préférences d’achat

QAO0X Dans quelle mesure seriez-vous ouvert a acheter une propriété nécessitant des rénovations majeures au moment de I'achat?

QAO0Y Quelle situation résume le mieux vos préférences pour 'achat d’une propriété? Vous préférez...

Ouverture a I'achat d’une propriété
nécessitant des rénovations majeures

&

= Tres ouvert(e)
Assez ouvert(e)
Pas vraiment
ouvert(e)

Pas du tout
ouvert(e)

Base : ensemble des propriétaires ayant débuté le sondage

26

n=2530

27 %

Ouvert

2025 26 %

49 Y 202548 %
(¢

Payer plus cher pour une
propriété clé en main

26 %

Je suis indifférent(e)

202525 % 2025 27 %

25%

Payer moins cher et effectuer
des rénovations
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Les raisons de ne pas vouloir rénover

QA5 Pour quelles raisons n'avez-vous pas l'intention de rénover?
2024 2025 2026

Je n'ai pas le budget suffisant pour l'instant 41% 34 % 39 %

Le prix des matériaux est trop cher 29% 20% V 28% A

Je vais vendre bientot 15% 17% 22 %

J'attends de voir la situation économique 2% 15% V¥V 16 %

Je manque de temps 9% 11% 9%

J'attends de voir I'évolution des taux d’intérét 15 % 9% 8 %

J'ai peur de me faire avoir 3% 6% 7%

Je ne trouve pas d'entrepreneur pour réaliser les travaux 3% 6% 5%

Autres 2% 27T% 20% V

Base : répondants n'ayant pas l'intention de rénover leur propriété, mais en ayant besoin (2026 : n = 388; 2025 : n = 376; 2024 n = 259)
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Les types de travaux de rénovation prévus

QA4

Plus concrétement, quels types de travaux de rénovation ou d'entretien prévoyez-vous réaliser au cours des trois prochaines années?

2024

Travaux de rénovation extérieurs 46 %

Travaux d’agrandissement / de conversion d’une résidence 8%

Base : répondants ayant l'intention de rénover et ayant complété le sondage (2026 n = 1 500; 2025 n = 1 525; 2024 n = 1 016)

28

2025

75 %

46 %

9%

2026
75 %
48 %
8%
®
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Les intentions de rénover - selon les sous-groupes

QA1

QA2

QA3

QA4

QA5

Au cours des trois
prochaines années,
dans quelle mesure
est-il probable que
vous effectuiez des
travaux de
rénovation ou
d'entretien sur 'une
de vos propriétés
pour une valeur
d’au moins 5 000
$? Est-ce... ?

Dans combien de
temps prévoyez-
VOous que ces
travaux de
rénovation ou
d'entretien
commenceront?
Pourquoi prévoyez-
vous attendre 12
mois ou plus avant
de réaliser les
travaux de
rénovation ou
d’entretien que
VOus prévoyez
faire?

Plus concretement,
quels types de
travaux de
rénovation ou
d'entretien
prévoyez-vous
réaliser au cours
des trois
prochaines
années?

Pour quelles
raisons n'avez-vous
pas l'intention de
rénover?

Probabilité d'effectuer des travaux pour une valeur d’au moins 5 000 $
Intention positive

Trés probable

Assez probable
Délai avant de commencer les travaux

Moins de 12 mois

——® Entre 12 et 23 mois

® Entre 24 et 36 mois

Raisons d'attendre 12 mois ou plus avant de réaliser les travaux

Je n'ai pas le budget suffisant pour l'instant / je veux amasser de I'argent

Le prix des matériaux est trop cher

J'attends de voir la situation économique / comment va évoluer le marché immobilier
Je manque de temps

J'attends de voir I'évolution des taux d'intérét

Je ne trouve pas d'entrepreneur/professionnel de la construction pour réaliser les travaux
J'ai peur de me faire avoir

Autres (veuillez préciser)

Types de travaux prévus au cours trois prochaines années

Travaux de rénovation intérieurs

Travaux de rénovation extérieurs

Travaux d’agrandissement / de conversion d’une résidence

Raisons de ne pas avoir I'intention de rénover

Je n'ai pas le budget suffisant pour l'instant

Le prix des matériaux est trop cher

Je vais vendre bient6t

J'attends de voir la situation économique / comment va évoluer le marché immobilier
Je manque de temps

J'attends de voir I'évolution des taux d'intérét

J'ai peur de me faire avoir
Je ne trouve pas d'entrepreneur/professionnel de la construction pour réaliser les travaux

Autres (veuillez préciser)

n=2530
64 %
27 %
36 %
n=1603
35%
38 %
27 %
n=1018
49 %
27 %
26 %
25%
12 %
9%
6 %
13 %
n=1500
8%
75 %
48 %
n =388
39 %
28 %
22 %
16 %
9%
8%
7%
5%
20 %

n=1301
65 %
27 %
38 %
n = 846
36 %
41 %
23 %
n =527
42 %
29 %
26 %
25 %
15 %
8%
7%
13 %
n =796
8%
75 %
50 %
n=199
30 %
27 %
27 %
15 %
10 %
9%
9%
6 %
24 %

_

n=1224
62 %
28 %
35%
n =753
34 %
35%
30 %
n =488
55 %
26 %
25%
25%
10 %
10 %
5%
13 %
n =700
8 %
76 %
45 %
n =189
47 %
28 %
18 %
16 %
9%
8 %
5%
5%
17 %

n =285
72 %
32%
39 %

n =202
41 %
36 %
24 %

n=119
52 %
26 %
23 %
32%
1%
10 %
4%
3%

n=195
19 %
76 %
45 %

n =47
45 %
27 %
12 %
22 %
1%
6 %
7%
9%
16 %

n = 365
77 %
38 %
38 %

n =280
35%
43 %
21 %

n=175
55 %
32%
28 %
30 %
17 %

7%
1%
8%

n =264
10 %
77 %
53 %

n =50
39 %
22 %
23 %

5%
15 %
16 %
4%

8%
27 %

n=415
71 %
36 %
35%
n =300
34 %
38 %
27 %
n=195
54 %
30 %
21%
28 %
10 %
4%
5%
15 %
n =285
8%
78 %
49 %
n =52
46 %
33 %
20 %
22 %
19 %
7%
8%
0%
9%

18-34 ans 35-44 ans 45-54 ans 55-64 ans

n =589
64 %
24 %
40 %

n =384
34 %
36 %
31%

n =244
47 %
27 %
25 %
25 %
13 %
10 %
6 %
14 %

n = 360
5%
72 %
47 %
n=94
39 %
28 %
21 %
16 %
8%
8%
1%
9%
22 %

65 ans et
plus

n =876
48%
16 %
32%

n = 437
34%
37 %
29 %

n =285
39 %
22 %
31%
13%
10 %
12%
4%
19 %

n=396
2%
75 %
44 %

n=145
33 %
28 %
27 %
16 %
2%
7%
13%
3%
23 %

Nombre de propriétés

1

n=2203

62 %
25%
37 %

n=1363

34 %
38 %
28 %

n =877

50 %
28 %
26 %
24 %
12%
9%
6 %
13 %

n=1283

70/0
76 %
49 %

n =350

40 %
26 %
22%
16 %
9%
8 %
6 %
4%
21 %

2 ou plus
n =327
74 %
39 %
35%
n =240
39 %
M1 %
20 %
n=141
43 %
22 %
26 %
28 %
13 %
8%
7%
14 %
n=217
1%
73 %
43 %
n=38
22 %
45 %
28 %
18 %
10 %
9%
14 %
14 %

18 %

29
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Les intentions d’achat et de vente de propriété - selon les sous-groupes

QS1

QS2

QA0

QAOX

QAO0Y

Au cours des cinq
prochaines
années, prévoyez-
vous... ?

Au cours des cinq
derniéres années,
avez-vous... ?

Afin de répondre a
VoS besoins en
habitation, seriez-
vous plus enclin
a...?

Dans quelle
mesure seriez-
vous ouvert a
acheter une
propriété
nécessitant des
rénovations

majeures au
moment de I'achat?

Quelle situation
résume le mieux
vos préférences
pour I'achat d’une
propriété?

Statut de vente de propriété
Vendeurs 5 derniéres ou 5 prochaines années
Avendu ET prévoit vendre - 5 ans
Avendu 5 derniéres années
Prévoit vendre 5 prochaines années
Statut d'achat de propriété
Acheteurs 5 derniéres ou 5 prochaines années
A acheté ET prévoit acheter - 5 ans
A acheté 5 derniéres années
Prévoit acheter 5 prochaines années
Serait plus enclin a...
Acheter une nouvelle propriété
Entreprendre les rénovations nécessaires
Préférence d'achat
Payer plus cher pour une propriété clé en main
Je suis indifférent(e)

Payer moins cher et effectuer des rénovations

Ouverture a acheter une propriété nécessitant des rénovations majeures

Ouvert
Trés ouvert(e)
Assez ouvert(e)
Pas ouvert
Pas vraiment ouvert(e)

Pas du tout ouvert(e)

38 %
7%
9%
22 %

40 %
10 %
15 %
14 %

30 %
70 %

49 %
26 %
25%

27 %

6 %
21%
73 %
30 %
44 %

’v

41 %
9%
8%

24 %

40 %
12 %
13 %
15 %

34 %
66 %

46 %
29 %
25%

31 %

6 %
25%
69 %
29 %
40 %

34%
5%
9%

20 %

39 %
8 %
17 %
13 %

27 %
73 %

53 %
22 %
25%

22 %

5%
17 %
78 %
30 %
48 %

18-34 ans
n =285

4“1 %
13 %

9%
20 %

80 %
34 %
28 %
19 %

44 %
56 %

39 %
27 %
34 %

45 %
12 %
33 %
55 %
36 %
19 %

35-44 ans
n = 365

42 %
10 %
13 %
20 %

61 %
20 %
23 %
19 %

34 %
66 %

45 %
23 %
32 %

43 %

8 %
35 %
57 %
32%
25%

45-54 ans
n =415

32%
5%
11 %
17 %

43 %
8 %
17 %
18 %

32 %
68 %

47 %
25%
28 %

31 %

6 %
25%
69 %
35 %
33 %

55-64 ans
n = 589

39 %
7%
9%

22 %

32%
4%
13 %
15 %

31 %
69 %

53 %
23 %
24 %

22 %

5%
17 %
78 %
29 %
49 %

65 ans et
plus

n = 876

36 %
3%
6 %

27 %

16 %
2%
7%
7%

22 %
78 %

54 %
30 %
17 %

12 %
2%
10 %
88 %
23 %
65 %

36 %
5%
9%

22 %

37%
9%
14 %
15 %

30 %
70 %

51 %
26 %
24 %

25%

5%
21%
75 %
29 %
46 %

30

2 ou plus
n = 327

46 %
17 %

7%
21%

55 %
20 %
25%
10 %

32 %
68 %

41 %
26 %
33 %

35 %
1%
24 %
65 %
34 %

30 % D
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Les travaux de rénovation
intérieurs

Base : propriétaires prévoyant ce type de travaux
(2026 n =1 129; 2025 n = 1 146; 2024 n = 775)

i-,;.{;ygf;'-‘_:_.'ﬁt s =

"a APCHQ Ad hoc



Les caractéristiques des propriétés ou sont prévus des travaux de rénovation intérieurs 2

Type de propriété Année de construction Localisation des propriétés
2024 2025 2026 2024 2025 2026 2024 2025 2026
Maison 83% 85% Avant 1950 1% 12% v Grande région de Montréal 58% 58%
Maison individuelle 71% 75% Avant 1900 2% 1% Laval 5% 6%
. . . : 16% 169
Maison jumelée 129% 119% 1900-1910 1% 2% Montrea.l % %
Immeuble a revenus 4% 4% 1911-1920 . . Lanaudiére 8% 8%
) ) 1% 1% . 9 0
Multiplex (2 a 5 logements) 4% 4% 1921-1930 Laurentides 0% 9%
- 0, 0,

Immeuble commercial v 0w S Montérégie 20% 19%
Appartement en copropriété 2% 10% 1931-1940 1% 2% Grande région de Québec 15% 13%
Chalet by 1o 1941-1950 4% 5% Capitale-Nationale 0% 8%
Autre 0% 1% 1951 a 1980 34% 32% +  Chaudiére-Appalaches 5% 5%

1951-1960 8% 9% Mauricie 3% 4%
Période de possession 1961-1970 0% 10% Estrie 5% 5%
2024 2025 2026 1971-1980 Outaouais 6% 6%
: - 17% 15%
Moins de 5 ans 30% 29% 1981 & 2000 ’ ’ Ailleurs au Québec 13% 15%
; a

Moins de 2 ans 12% 9% 28% 327 Y Abitibi-Témiscamingue 1% 2%

2abans 18% 20% 1981-1990 6% 18% Bas-Saint-Laurent 2% 2%
6a15ans 31% 31% 1991-2000 13% 13% v Centre-du-Québec 3% 3%

6a10ans 7% 19% Aprés 2000 27% 26% Coéte-Nord 1% 2%

11a15ans 4% 13% 2001-2010 7% 14% Nord-du-Québec 0% 0%

1% 42% Acia ]l
Plus de 15 ans Lo 2011-2020 w0u 11 ,  Gaspésie-lles-de-la-Mad. 2% 1%
16 a 20 ans 1% 13% Aprés 2020 Saguenay-Lac-Saint-Jean 3% 4%
Plus de 20 ans 30% 29% i ' Hors Québec 0% 1%
L’intention de rénovation intérieure de maisons individuelles est plus élevée pour celles localisées ailleurs au Québec (84 %
c. Montréal : 69 %). A contrario, la rénovation intérieure est plus élevée a Montréal pour les condos (13 % c. ailleurs au
Note : les triangles rouges et verts sont utilisés pour illustrer les différences significatives avec les Québec : 2 %).
résultats de I'année précédente (2026 c. 2025 et 2025 c. 2024).
Base : répondants prévoyant des rénovations intérieures (n = 1 129)
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La nature des travaux de rénovation intérieurs

QD1 Quels travaux de rénovation intérieurs prévoyez-vous réaliser sur cette propriété?

Rénovation de la salle de bain
Rénovation de la cuisine

Plancher / Sol

Sous-sol

Escaliers et rampes

Chambre

Chauffage / ventilation / climatisation (CVC) / échangeur d'air
Isolation

Salle familiale

Buanderie

Vestibule

Grenier / combles

Aménager un bureau

Murs / platre / peinture / joints / moulures
Portes et fenétres

Autres

Base : répondants prévoyant des rénovations intérieures (n = 1 129)
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2024
48 %
37 %
28 %
25%
10 %
14 %
14 %
10 %
8 %
7%
3%
2%
1%
2%
2%
2%

2025
45 %
39 %
30 %
24 %
15 % A
18 % A
13 %
11%
11 %
8 %
5%
2%
5%
3%
3%
3%

2026

45 %
38 %
33 %
23 %
16 %
16 %
15 %
13 %
10 %
8 %
6 %
1% A
4%
3%
3%
3%
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La nature des travaux de rénovation intérieurs selon les principaux sous-groupes

QD1 Quels travaux de rénovation intérieurs prévoyez-vous réaliser sur cette propriété?

Entre 80 K

RMR RMR Ailleurs au 65 ans et Moins de $ et 149 150 K § et

Montréal Québec Québec 18-34 ans 35-44 ans 45-54 ans 55-64 ans plus 2 ou plus 80K $ 999 $ plus

n = 646 n=174 n = 309 n =149 n=197 n =223 n = 267 n =293 n=153 n =275 n = 487 n =284
Rénovation de la salle de bain 45 % 45 % 43 % 45 % 42 % 48 % 45 % 41 % 46 % 48 % 44 % 45 % 41 % 45 % 44 % 45 %
Rénovation de la cuisine 38 % 36 % 38 % 40 % 32% 43 % 40 % 39 % 45 % 37 % 27 % 36 % 47 % 36 % 37 % 41 %
Plancher / Sol 33% 30 % 37 % 36 % 30 % 36 % 31% 38 % 34 % 32% 29 % 33 % 34 % 35% 35 % 28 %
Sous-sol 23 % 22% 21 % 28 % 23 % 24 % 28 % 32% 25 % 19 % 15 % 24 % 21% 21 % 23 % 24 %
Escaliers et rampes 16 % 17 % 17 % 15 % 14 % 18 % 23 % 20 % 17 % 14 % 10 % 16 % 20 % 1 % 17 % 18 %
Chambre 16 % 16 % 15 % 16 % 15 % 17 % 24 % 22 % 15 % 12 % 1% 15 % 20 % 20 % 14 % 15 %
f::;::g:u/r ‘(’j‘?;tr"a“o” VellmEiEEien (S ) 15 % 13% 19% 17 % 15 % 15% 24 % 18 % 14 % 12% 1% 14.% 17 % 17 % 16 % 12%
Isolation 13 % 12% 14 % 17 % 14 % 13 % 19 % 17 % 12 % 12 % 1% 13 % 16 % 15% 15 % 9%
Salle familiale 10 % 8% 14 % 10 % 1% 9% 13% 16 % 10 % 5% 6 % 10 % 9% 7% 9% 14 %
Buanderie 8% 9% 7% 5% 7% 8 % 10 % 9% 4% 8% 7% 7% 10 % 7% 6 % 1%
Vestibule 6 % 5% 7% 7% 6 % 6 % 8 % 6 % 7% 7% 3% 5% 10 % 3% 6 % 8%
Grenier / combles 4% 4% 3% 4% 4% 3% 8% 3% 4% 3% 3% 4% 4% 3% 4% 4%
Aménager un bureau 4% 3% 5% 4% 3% 4% 9% 5% 4% 1% 1% 4% 3% 5% 3% 4%
Murs / platre / peinture / joints / moulures 3% 2% 3% 3% 3% 3% 0% 2% 2% 2% 5% 2% 5% 2% 3% 2%
Portes et fenétres 3% 2% 5% 2% 4% 1% 3% 2% 2% 4% 3% 3% 2% 3% 3% 2%
Autre 3% 3% 4% 2% 3% 3% 4% 3% 5% 2% 2% 3% 6 % 4% 3% 3%

Base : répondants prévoyant des rénovations intérieures
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Le montant prévu pour les travaux de rénovation intérieurs

QD4 Environ combien prévoyez-vous dépenser pour ces travaux de rénovation intérieurs que vous désirez réaliser sur cette proprieté?

100 000 $ et plus

50 000 $ 2 99 999 $ \

Moins de 15 000 $

23 961 $ 202522229 $

Moyenne

15000 $ 249999 $

Note : I'historique pour cette question n’est pas présenté dans le graphique en raison d’'un changement de méthode de calcul de la moyenne en 2025.
Base : répondants prévoyant des rénovations intérieures (n = 1 129)
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Le principal élément déclencheur des travaux de rénovation intérieurs

QD2 Quel a été le principal élément déclencheur qui vous a motivé a effectuer ces travaux de rénovation intérieurs que vous prévoyez réaliser sur cette propriété?

Projet auquel vous pensez depuis longtemps et vous
avez finalement les moyens de le réaliser

Bris, désuétude ou dégat

Plutét que de vendre, vous décidez de rénover votre
propriété pour qu'elle soit plus a votre goat

Vous voulez vendre votre propriété prochainement
Vous avez soudainement été inspiré
Evénement de vie

Mettre @ mon go(t / godt du jour / améliorer / rafraichir

Base : répondants prévoyant des rénovations intérieures (n = 1 129)
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2024 2025 2026
39 % 39 % 38 %
19 % 21% 21%
24 % 21% 20 %

6% 8% 7%
5% 5% 4%
4% 4% 4%
2% 2% 2%
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Les motivations a faire des rénovations intérieures

QD3 Pour quelles raisons désirez-vous effectuer ces travaux de rénovation intérieurs sur cette propriété?

m Rang 1 m Rang 2 mRang 3 Top 3 2024 2025 2026
Raisons esthétiques 33 % 19 % | 3% | 65% 62 % 64 % 65 %
Rendre I'habitation plus fonctionnelle 19 % 14 % 44 % 50 % 46 % 44 %

Augmenter la valeur de la propriété 1 % 17 % 44 % 42 % 44 % 44 %

Entretien 13 % 14 % 2% 39% 36 % 37 % 39 %
Réparation 11 % KA 28 % 28 % 29 % 28 %
Améliorer l'efficacité énergétique 9% KA 21 % 19 % 18 % 21 %

Changer la fonction d'une piéce 4% 4% 11 % 13 % 13 % 11 %
Améliorer la qualité de l'air D % 6 % 7 % 7% 6%

Adapter I'habitation pour une personne vieillissante ou en o Y o
situation de handicap - 6 % e S o

Base : répondants prévoyant des rénovations intérieures (n = 1 129)
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La ressource prévue pour la réalisation des travaux de rénovation intérieurs

QD5 QUI effectuera ces travaux de rénovation intérieurs que vous désirez réaliser sur cette propriété? Est-ce... ?

48 % AT %

Un entrepreneur licencié

Base : répondants prévoyant des rénovations intérieures (n = 1 129)

38

48 %

2024 = 2025 m2026

41% 399, 42 %

21 % 24% 24 %
o

Vous-méme Un ami, un membre
de la famille ou
une connaissance

15 %

0,
16 % 12 %

Un homme
a tout faire
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La ressource prévue pour la réalisation des travaux de rénovation intérieurs
selon les sous-groupes

QD5 QUI effectuera ces travaux de rénovation intérieurs que vous désirez réaliser sur cette propriété? Est-ce... ?

T mam e T

RMR RMR Alilleurs au 65 ans et
Montréal Québec Québec Homme Femme 18-34 ans 35-44 ans 45-54 ans 55-64 ans plus
n = 646 n=174 n = 309 n = 596 n = 532 n = 149 n=197 n =223 n = 267 n = 293
Un entrepreneur licencié 48 % 49 % 51 % 44 % 49 % 48 % 37 % 47 % 47 % 46 % 59 %
Vous-méme 42 % 37 % 47 % 49 % 46 % 38 % 50 % 50 % 45 % 41 % 27 %
Un ami, un membre de la famille ou une connaissance 24 % 25% 22 % 22 % 16 % 32 % 39 % 25 % 24 % 22 % 16 %
Un homme a tout faire 12 % 15 % 7% 11 % 14 % 11 % 13 % 9% 9% 15 % 17 %
Entre 80 K
Moins de 80 | $ et 149 999 150 K $ et
2 ou plus K$ $ plus
n =153 n =275 n = 487 n = 284
Un entrepreneur licencié 48 % 50 % 40 % 45 % 47 % 51 %
Vous-méme 42 % 41 % 46 % 41 % 42 % 45 %
Un ami, un membre de la famille ou une connaissance 24 % 23 % 30 % 23 % 24 % 24 %
Un homme a tout faire 12 % 12 % 13 % 14 % 15 % 7 %
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Les raisons derriére le choix des ressources prévues pour la réalisation des travaux de

réenovation intérieurs

QD6 Pourquoi faites-vous le choix de réaliser ces travaux de rénovation intérieurs par... ?

Raisons de réaliser Par moi-méme

les travaux...

2024

Taille de I'échantillon (n =) 328
A ) 0 9
économiques S
Pour la garantie d’'un - 17 %
travail de qualité ’
Facilité / moins de choses a - 219
gérer ’
J'ai les compétences pour - 449
faire les travaux ’
Je n’ai pas les
compétences Sans objet

pour faire les travaux

Base : répondants qui prévoient faire leurs travaux avec cette ressource
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2025
443

85 %

19 %

22 %

46 %

2026
480

82 %

19 %

21%

44 %

Par un ami, membre de la famille ou
une connaissance

Sans objet

2024
192

77 %

20 %

29 %

35%

2025
273

82 %

22%

23 %

32 %

261

Par un homme a tout faire

Sans objet

2024
115

53 %

29 %

27 %

48 %

2025
179

61 %

24 %

22 %

48 %

141

Par un entrepreneur licencié

Sans objet

2024 2025

353

2%

72 %

30 %

67 %

547 557

3%

80 %

A

27 %

60 %
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Les travaux de rénovation
extéerieurs

Base : propriétaires prévoyant ce type de travaux
(2026 n = 712; 2025 n=707; 2024 n = 445)
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Les caractéristiques des propriétés ou sont prévus des travaux de rénovation extérieurs

Type de propriété Année de construction Localisation des propriétés
2024 2025 2026 2024 2025 2026 2024 2025 2026
Maison P s9% 89% s87%  Avant 1950 [ | 14% 15% 13% Grande région de Montréal Iy 56 % 50 %Y 47 %
Maison individuelle 78% 79% Avant 1900 29 39 Laval 5% 5%
Maison Jutnelee 1% 9% 1900-1910 bo 39 Montrez?! 176; 162;
Imme.uble a n‘avenus | 6% 6% 8% 1911-1920 co 1o Lanaudl.ere 0 0
Multiplex (2 a 5 logements) 6% 5% Laurentides 13% 11%
. 1921-1930 20 1% L. ) )
Immeuble commercial 0% 0% Montérégie 17% 17%
Appartement en copropriété | 39 4% 3% 1931-1940 0% 1% Grande région de Québec 16% 16% 17%
Chalet I 3% 2% 2% 1941-1950 6% 6% Capitale-Nationale 9% 10%
Autre I 0o 1o 19, 195121980 NN 41% 35%v 38%  Chaudiére-Appalaches 7% 6%
1951-1960 9% 10 % Mauricie I 2% 4% A 5%
i 5% 5% 6%
2024 2025 2026  1961-1970 24% 10% Estne :
utaouais 5% 6% 5%
Moins de 5 ans [ 27% 32% 30% 1971-1980 19% 15%W ) )
Moins de 2 o 11 1981 a 2000 Ailleurs au Québec [ ] 15% 19% 20%
oins de 2 ans J 6 a 9 9 9 e .
245 7% 219% = 2% 30%  29% Abitibi-Témiscamingue 1% 2%
abans 9 9 . ) ) )
62415 — 2 /D o8 /D . 1981-1930 6% 17% Bas-Saint-Laurent 3% 4%
% % %A
; ‘ 1;“5 o e 1991-2000 1% 13% Centre-du-Québec 2% 3%
a10ans 5 4 R A
11 a15 14% 12% Apres 2000 - 21% 22% 21 % Cote-Nord 29 29
a15ans % %
2001-2010 9 0 Nord-du-Québec 0% 1%
Plus de 15 ans [ 45% 43% 39% 13% 13% e
. 2011-2020 ) ) Gaspésie—lles-de-la-Mad. 3% 3%
16 a 20 ans 9% 12% 8% 9% )
Aorés 2020 Saguenay-Lac-Saint-Jean 3% 4%
Plus de 20 ans 36% 31% pres - - .
Hors Québec | 0% 0% 1%

La rénovation extérieure des maisons individuelles est globalement plus faible & Montréal (71 % c. ailleurs au Québec : 86 %).
Cependant, les rénovations extérieures de maisons jumelées sont quant a elles plus élevées a Montréal (13 % c. ailleurs au Québec :

Note : les triangles rouges et verts sont utilisés pour illustrer les différences significatives avec les 6 %).

résultats de I'année précédente (2026 c. 2025 et 2025 c. 2024).
Base : répondants prévoyant des rénovations extérieures (n = 712)
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La nature des travaux de rénovation extérieurs

QE1

Quels travaux de rénovation extérieurs prévoyez-vous réaliser sur cette propriété?

Patio / terrasse / pergola / balcon / gazebo
Aménagement paysager

Porte(s) et / ou fenétre(s)

Toiture (recouvrement)

Revétement extérieur (aluminium, brique, etc.)
Peinture / teinture

Gouttieres / fascias / soffites

Allée / stationnement

Cléture

Fondations

Construction d’'une remise /cabanon
Piscine / Spa

Garage

Drain francais

Fosse septique

Autres

Base : répondants prévoyant des rénovations extérieures (n = 712)

43

2024
37 %
23 %
24 %
21 %
18 %
18 %
12 %
16 %
12 %
6 %
6 %
8%
8 %
3%
1%

3%

2025

37 %

23 %

25%

25%

21 %

15 %

12 %

17 %

14 %

4%

8%

7%

7%

3%

3%

3%

2026

40 %

25%

24 %

24 %

21 %

18 %

16 %

15 %

12 %

8 %

7%

7%

6 %

5%

2%

3%

A

A
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La nature des travaux de rénovation extérieurs selon les principaux sous-groupes (suite)

QE1 Quels travaux de rénovation extérieurs prévoyez-vous réaliser sur cette propriété?

T S R S

RMR RMR Ailleurs au 65 ans et

Montréal Québec Québec 18-34 ans 35-44 ans 45-54 ans 55-64 ans plus
n = 360 n=114 n =238 n=91 n=141 n=139 n = 166 n=175
Patio / terrasse / pergola / balcon / gazebo 40 % 37 % 42 % 44 % 37 % 43 % 44 % 35 % 40 % 41 % 42 %
Aménagement paysager 25% 28 % 24 % 21% 22 % 29 % 33 % 32% 22 % 22 % 18 %
Porte(s) et /ou fenétre(s) 24 % 20 % 27 % 29 % 23 % 25% 20 % 30 % 22 % 25% 21 %
Toiture (recouvrement) 24 % 21 % 22 % 30 % 25 % 23 % 16 % 33% 22 % 22 % 22 %
Revétement extérieur (aluminium, brique, etc.) 21% 19 % 23 % 22 % 25% 16 % 23 % 22 % 16 % 24 % 18 %
Peinture / teinture 18 % 18 % 20 % 19 % 18 % 19 % 20 % 18 % 19 % 15 % 22 %
Gouttiéres/fascias/soffites 16 % 14 % 19 % 18 % 17 % 15 % 16 % 19 % 19 % 12 % 14 %
Allée / stationnement 15 % 15 % 21% 1% 14 % 16 % 12 % 13 % 16 % 16 % 16 %
Cloture 12 % 13 % 1% 12 % 12 % 12 % 18 % 16 % 12 % 9% 9%
Fondations 8 % 8 % 12 % 5% 10 % 5% 10 % 9% 7% 9% 4%
Construction d’'une remise/cabanon 7% 8 % 5% 8% 7% 8 % 10 % 9% 8 % 7% 4%
Piscine / Spa 7% 8 % 8% 5% 4% 10 % 10 % 10 % 10 % 3% 3%
Garage 6 % 6 % 5% 7% 7% 5% 6 % 7% 8% 5% 4%
Drain frangais 5% 6 % 5% 3% 4% 5% 5% 6 % 3% 7% 2%
Fosse septique 2% 3% 1% 2% 2% 2% 1% 2% 4% 3% 1%
Autres 3% 4% 4% 2% 3% 3% 1% 3% 3% 5% 3%

Base : répondants prévoyant des rénovations extérieures
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La nature des travaux de rénovation extérieurs selon les principaux sous-groupes

QE1

Base : répondants prévoyant des rénovations extérieures

45

Quels travaux de rénovation extérieurs prévoyez-vous réaliser sur cette propriété?

Patio / terrasse / pergola / balcon / gazebo

Aménagement paysager
Porte(s) et / ou fenétre(s)

Toiture (recouvrement)

Revétement extérieur (aluminium, brique, etc.)

Peinture / teinture
Gouttieres/fascias/soffites

Allée / stationnement

Cléture

Fondations

Construction d’'une remise/cabanon
Piscine / Spa

Garage

Drain frangais

Fosse septique

Autres

40 %
25%
24 %
24 %
21%
18 %
16 %
15 %
12 %
8 %
7%
7%
6 %
5%
2%
3%

Nombre de propriétés

39 %
25%
24 %
23 %
20 %
19 %
17 %
15 %
12 %
8 %
8%
7%
6 %
5%
2%
3%

2 ou plus
n=98

44 %
22 %
25 %
29 %
27 %
15 %
11 %
13 %
11 %
5%
4%
6 %
5%
2%
6 %
3%

Revenu

Moins de
80K$
n=173

41%
27 %
23%
26 %
21 %
24 %
13 %
10 %
10 %
12 %
6 %
3%
7%
7%
3%
4 %

Entre 80 K $
et 149 999 $

n = 302
40 %
22%
24 %
24 %
23%
20%
16 %
15 %
15 %
8 %
6 %
8 %
5%
3%
2%
4%

150 K $ et
plus
n=183

41 %
29%
25%
22%
18 %
14 %
16 %
17 %
1%
4%
9%
10 %
6 %
6 %
2%
1%
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Le montant prévu pour les travaux de rénovation extérieurs

QE4 Environ combien prévoyez-vous dépenser pour ces travaux de rénovation extérieurs que vous désirez réaliser sur cette propriété?

100 000 $ et plus

50 000 $ 499999 §

Moins de 15 000 $

18 079 $

Moyenne 202517 636 $

15000 $ 249999 $

Note : I'historique pour cette question n’est pas présenté dans le graphique en raison d’'un changement de méthode de calcul de la moyenne en 2025.
Base : répondants prévoyant des rénovations extérieures (n = 712)
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Le principal élément déclencheur des travaux de rénovation extérieurs

QE2 Quel a été le principal élément déclencheur qui vous a motivé a effectuer ces travaux de rénovation extérieurs que vous prévoyez réaliser sur cette propriété?

2024 2025 2026

Projet auquel vous pensez depuis longtemps et vous avez _ 0 o R
finalement les moyens de le réaliser 34% 33 % a7

Plutét que de vendre, vous décidez de rénover votre propriété _ . 0 0
pour qu'elle soit plus a votre goat i 1192 %

Vous voulez vendre votre propriété prochainement - 5% 6% 5%
Evénement de vie (ex.: arrivée d'un enfant, séparation, décés . 1% % %
d'un proche, etc.) ¢ < 2 e

Autre . 3% 2% 3%

Base : répondants prévoyant des rénovations extérieures (n = 712)
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Les motivations a faire des rénovations extérieures

QE3 Pour quelles raisons désirez-vous effectuer ces travaux de rénovation extérieurs sur cette propriété?

mRang 1 mRang 2 mRang 3 Top 3 2024 2025 2026

Raisons esthétiques _ 52 % 52 % 51 % 52 %

Réparation I a7 % 52% 7% 47 %

Augmenter la valeur de la propriété _ 37 % 36 % 41 % 37%
Rendre I'habitation plus fonctionnelle - 32% 31 % 31% 32%
Améliorer l'efficacité énergétique 17 % 21% 18 % 17 %

Adapter I'habitation pour une personne vu_allllssante ouen .I 39, 4% 4% 39,
situation de handicap

Améliorer la qualité de I'air . 3% 4% 2% 3%

Base : répondants prévoyant des rénovations extérieures (n = 712)
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La ressource prévue pour la réalisation des travaux de rénovation extérieurs E’ " . ' \\

LN

QE5 QUI effectuera ces travaux de rénovation extérieurs que vous désirez réaliser sur cette propriété? Est-ce... ?

2024 =2025 m2026

58 % 58 %

52 %
41 %
34% 35%
0,
16% 18% 20 %
2% 10% 10%
Un entrepreneur licencié Vous-méme Un ami, un membre Un homme
de la famille ou a tout faire

une connaissance

Base : répondants prévoyant des rénovations extérieures (n = 712)
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La ressource prévue pour la réalisation des travaux de rénovation extérieurs
selon les sous-groupes

QE5 QUI effectuera ces travaux de rénovation extérieurs que vous désirez réaliser sur cette propriété? Est-ce... ?

I S N S

RMR RMR Ailleurs au
Montréal Québec Québec Homme Femme 18-34 ans 35-44 ans 45-54 ans 55-64 ans
n = 360 n=114 n =238 n = 395 n =314 n=91 n=141 n=139 n = 166
Un entrepreneur licencié 52 % 54 % 57 % 47 % 53 % 51 % 34 % 57 % 50 % 50 % 60 %
Vous-méme 41 % 40 % 43 % 41 % 45 % 36 % 42 % 39 % 47 % 45 % 30 %
Un ami, un membre de la famille ou une connaissance 20 % 19 % 20 % 23 % 15 % 27 % 38 % 20 % 19 % 18 % 17 %
Un homme a tout faire 10 % 13 % 6 % 8 % 10 % 11 % 15 % 7% 7% 13 % 12 %

Moins de 80 Entre 80K $ 150 K $ et

Frangais Anglais 2 ou plus K $ et 149 999 $ plus

n = 667 n =45 n=98 n=173 n = 302 n=183
Un entrepreneur licencié 52 % 51 % 61 % 52 % 57 % 44 % 52 % 60 %
Vous-méme 41 % 43 % 28 % 41 % 41 % 40 % 42 % 38 %
Un ami, un membre de la famille ou une connaissance 20 % 22 % 15 % 21% 16 % 26 % 18 % 18 %
Un homme a tout faire 10 % 8% 23 % 1 % 5% 18 % 10 % 4%

Base : répondants prévoyant des rénovations extérieures

50 Ad ho?

recherche



Les raisons derriére le choix des ressources prévues pour la réalisation des travaux de

réenovation exteérieurs

QE6 Pourquoi faites-vous le choix de réaliser ces travaux de rénovation extérieurs par... ?

Raisons de réaliser Par moi-méme
les travaux...

2024

Taille de I'échantillon (n =) 158

économiques (moins cher)

Garantie du travail de qualit¢ [ 19 %
et apres les travaux ’
Facilité/moins de choses a - 16 %
gérer i

Jai les compétences pour [N 51%

faire les travaux

Je n’ai pas les compétences  sans objet
de le faire

Base : ceux qui prévoient faire leurs travaux avec cette ressource

51

2025 2026
241 293

83% 86 %

14% 17 %

18% 17 %

55 % 50 %

Par un ami, membre de la famille ou

une connaissance

Sans objet

2024
85

87 %

19 %

31 %

28 %

2025
122

82 %

19 %

24 %

30 %

2026
148

86 %

23 %

15 %

28 %

Par un homme a tout faire

Sans objet

2024
52

68 %

30 %

38 %

49 %

2025
70

63 %
28 %

21 %
v

55 %

Par un entrepreneur licencié

2024 2025
67 254 412 371
2% 2%

73% 81 %
A

v
20% 24 %
_ Sans objet _ _ -
65% 63%
Ad hoc
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Les travaux d'agrandissement 7
de conversion résidentielle

Base : propriétaires prévoyant ce type de travaux
(2026 n = 118; 2025 n = 136; 2024 n = 98)
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Les caractéristiques des propriétés ou sont prévus des travaux d'agrandissement /

de conversion résidentielle

Type de propriété

Maison
Maison individuelle
Maison jumelée
Multiplex (2 a 5 logements)
Immeuble commercial
Appartement en copropriété
Chalet

Période de possession

Moins de 5 ans
Moins de 2 ans
2abans

6a15ans
6a10ans
11a15ans

Plus de 15 ans
16 a 20 ans
Plus de 20 ans

2024
88 %
74 %
14 %
7%
1%
5%
1%

2024
44 %
16 %
27 %
38 %
20 %
17 %
22 %
10 %
12 %

2025
91 %
81 %
10 %
3%
0%
4%
2%

2025
44 %
16 %
28 %
34 %
20 %
14 %
22 %
7%
15 %

Année de construction

2024

Avant 1950 15 %
Avant 1900 1%
1900-1910 4%
1911-1920 1%
1921-1930 1%
1931-1940 6%
1941-1950 3%
1951 a 1980 28 %
1951-1960 8%
1961-1970 14 %
1971-1980 7%
1981 a 2000 28 %
1981-1990 17 %
1991-2000 10 %
Aprés 2000 30 %
2001-2010 12 %
2011-2020 20 %

Aprés 2020 -

Note : les triangles rouges et verts sont utilisés pour illustrer les différences significatives avec les

résultats de I'année précédente (2026 c. 2025 et 2025 c. 2024).

Base : répondants prévoyant des travaux d’agrandissement / conversion résidentielle (n = 118)

53

2025
17 %

3%
2%
2%
2%
1%V
7%
32 %
7%
1%
14 %
21 %
14 %
7%
29 %
15 %
14 %

Localisation des propriétés

Grande région de Montréal
Laval
Montréal
Lanaudiere
Laurentides
Montérégie

Grande région de Québec
Capitale-Nationale
Chaudiére-Appalaches

Mauricie

Estrie

Outaouais

Ailleurs au Québec
Abitibi-Témiscamingue
Bas-Saint-Laurent
Centre-du-Québec
Céte-Nord
Nord-du-Québec
Gaspésie—lles-de-la-Mad.
Saguenay-Lac-Saint-Jean

Hors Québec

2024
45 %
7%
18 %
9%
2%
9%
17 %
9%
9%
5%
6%
3%
23 %
1%
1%
6%
3%
1%
3%
9%
4%

2025
53 %
6 %
11 %
7%
13 %
16 %
10 %
4%
6 %
3%
12 %
7%
15 %
3%
3%
4%
0%
0%
1%
1%
0%V
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La nature des travaux d'agrandissement /de conversion

QC1 Quels travaux d'agrandissement ou de conversion résidentielle prévoyez-vous réaliser sur cette propriété?

Agrandissement

Ajouter des cloisons / murs
Supprimer des cloisons / murs
Adaptation du domicile

Ameénager un logement accessoire
Conversion

Autres

Base : répondants prévoyant des travaux d’agrandissement / conversion résidentielle (n = 118)

54

2024

56 %

33%

22 %

19 %

13 %

7%

5%

2025

68 %

20 %

19 %

9%

18 %

1%

5%



Le montant prévu pour les travaux d'agrandissement /de conversion

QC4 Environ combien prévoyez-vous dépenser pour ces travaux d’agrandissement / de conversion résidentielle que vous désirez réaliser sur cette propriété?

100 000 $ et plus Moins de 15 000 $

\ 20 %

202559 302 $

67 660 $

Moyenne

15000 $ 249 999 $

Note : I'historique pour cette question n’est pas présenté dans le graphique en raison d’'un changement de méthode de calcul de la moyenne en 2025.
Base : répondants prévoyant des travaux d’agrandissement / conversion résidentielle (n = 118)
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Le principal élément déclencheur des travaux d'agrandissement /de conversion

QC2 AQuel a été le principal élément déclencheur qui vous a motivé a effectuer ces travaux d’agrandissement / de conversion résidentielle que vous prévoyez réaliser sur cette propriété?

Projet auquel vous pensez depuis longtemps

Evénement de vie

Plutét que de vendre, vous décidez de rénover votre
propriété

Vous avez soudainement été inspiré
Bris, désuétude ou dégat
Pour adapter a nos besoins / télétravail

Vous voulez vendre votre propriété prochainement

Base : répondants prévoyant des travaux d’agrandissement / conversion résidentielle (n = 118)

56

2024

37 %

20 %

25 %

8 %

8 %

2%

3%

2025

33 %
21 %
31 % v
6 %
3%
0% A

4%
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Les motivations a agrandir / convertir la propriéteé

QC3 Pour quelles raisons désirez-vous effectuer ces travaux d’agrandissement / de conversion résidentielle sur cette propriété?

Rendre I'habitation plus fonctionnelle

Augmenter la valeur de la propriété

Changer la fonction d'une piéce

Raisons esthétiques

Entretien

Réparation

Améliorer I'efficacité énergétique

Habiter avec un ou des proches (multigénérationnelle)

Adapter I'nabitation pour une personne vieillissante ou en
situation de handicap

Améliorer la qualité de I'air

®m Rang 1 m Rang 2 Rang 3

42 % 19 % 12 %

T % 13 %

17 %

SN 5% 13 %
8% 3 7 NEMER

BA 5% 12%

Base : répondants prévoyant des travaux d’agrandissement / conversion résidentielle (n = 118)

57

42 %

14 % 34 %

30 %

Top 3

73 %

2024

69 %

41 %

33 %

30 %

25 %

21 %

18 %

14 %

15 %

2025

68 %

42 %

22 %

36 %

18 %

16 %

18 %

15%

9%

7%V

2026

73 %

42 %

34% A

30 %

19 %

17 %

13 %

13 %

13 %

12 %
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La ressource prévue pour la réalisation des travaux d'agrandissement / de conversion

QC5 QUI effectuera ces travaux d’agrandissement / de conversion résidentielle que vous désirez réaliser sur cette propriété? Est-ce... ?

56 %
52 %

45 %

Un entrepreneur licencié

Base : répondants prévoyant des travaux d’agrandissement / conversion résidentielle (n = 118)

58

2024

55 %

0,
45 % 42 9

Vous-méme

2025 m2026

27 %
22% 21%

Un ami, un membre
de la famille ou
une connaissance

10% 1% 8%

Un homme
a tout faire
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Les raisons derriére le choix des ressources prévues pour la réalisation des travaux

d’agrandissement / de conversion résidentielle

QC6 Pourquoi faites-vous le choix de réaliser ces travaux d’agrandissement / de conversion par... ?

Raisons de réaliser
les travaux...

Taille de I'’échantillon (n =)

Pour des raisons
économiques

Pour la garantie
d’un travail de qualité

Facilité

J’ai les compétences

Je n’ai pas les
compétences

Par moi-méme

Sans objet

2024
44

75 %

30 %

19 %

38 %

2025 2026
56 64

89 % 81%

38% 26 %

24 % 23%

38% 32%

Sans objet

2024
25*

63 %

26 %

24 %

30 %

* Les résultats doivent étre interprétés avec précaution en raison de la faible taille de I'échantillon (n < 30).

Base : ceux qui prévoient faire leurs travaux avec cette ressource

59

2025
36

84 %

32 %

19 %

30 %

Par un ami, membre de la famille ou
une connaissance

24*

Par un homme a tout faire

2024 2025
126 14

61% 63%

47 % 35%

6% 28%

Sans objet - -

18% 51 %

Par un entrepreneur licencié

2024 2025
50 71 52
1% 6%

72% 81 %
25% 42 %

Sans objet - - -

41 % 71 %
A
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i 5y g

L'ensemble des projets de
rénovation préevus

Le questionnaire était découpé en trois blocs :

* Travaux d’agrandissemen’;/ de conversion;

» Travaux de rénovation intérieurs;

»  Travaux de rénovation extérieurs. i

Cette section régroupe les réponses aux questions
communes poseées a chacun des blocs. Il s’agit du
NET pour tous types de travaux-confondus.

Base : réepondants planifiant des travaux .
(2026 n = 1 500; 2025 n =1 525; 2024 n =1 016) -
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Le principal élément déclencheur

TQ2T) Quel a été le principal élément déclencheur qui vous a motivé a effectuer ces travaux que vous prévoyez réaliser sur cette propriété?

2024 2025 2026

Projet auquel vous pensez depuis longtemps _ 41 % 41% 41%

Bris, désuétude ou dégat _ 28 % 30 % 30%

Plutét que de vendre, vous décidez de rénover _ 25% 22 % 22%

Vous voulez vendre votre propriété prochainement - 6% 8% A 7%

Evénement de vie - 4% 5% 5%

Vous avez soudainement été inspiré - 5% 4% 4%

Mettre & mon goQt / godt du jour / améliorer / rafraichir . 29 29% 29

Autre . 2% 2% 3%

Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage (n = 1 500)

i)

Ad hoc
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Le principal élément déclencheur selon les principaux sous-groupes

TQ2T) Quel a été le principal élément déclencheur qui vous a motivé a effectuer ces travaux que vous prévoyez réaliser sur cette propriété?

T e e

Ailleurs au 65 ans et
RMR Montréal RMR Québec Québec 18-34 ans 35-44 ans 45-54 ans 55-64 ans plus
n =838 n =225 n =437 n=195 n =264 n =285 n =360 n =396

Projet auquel vous pensez depuis longtemps 41 % 39 % 42 % 43 % 40 % 42 % 40 % 45 % 49 % 36 % 33 %
Bris, désuétude ou dégat 30 % 30 % 30 % 30 % 31 % 29 % 23 % 32% 29 % 32% 30 %
Plutét que de vendre, vous décidezde rénover 22 % 22% 17 % 23 % 23 % 20 % 17 % 18 % 20 % 26 % 25%
Vous voulez vendre votre propriété prochainement 7% 7% 8 % 7% 9% 5% 7% 8 % 5% 7% 8 %
Evénement de vie 5% 4% 6 % 5% 4% 6 % 17 % 6 % 3% 3% 1%
Vous avez soudainement été inspiré 49 4% 5% 4% 4% 4% 7% 3% 3% 6 % 2%
Mettre @ mon goat 2% 2% 3% 2% 1% 3% 0 % 2% 3% 2% 3%
Autre 39 3% 4% 2% 2% 4% 3% 4% 2% 2% 3%

Moins de Entre 80 K $ 150 K $ et

2 ou plus 80K $ et 149 999 $ plus

n=217 n =370 n = 643 n = 369
Projet auquel vous pensez depuis longtemps 41 % 40 % 42 % 36 % 40 % 45 %
Bris, désuétude ou dégat 30 % 30 % 31% 29 % 31 % 30 %
Plutét que de vendre, vous décidez de rénover 22 % 22 % 21% 23 % 20 % 21%
Vous voulez vendre votre propriété prochainement 7% 7% 8 % 8 % 9% 3%
Evénement de vie 5% 5% 5% 4% 6 % 4%
Vous avez soudainement été inspiré 4% 4% 6 % 4% 4% 5%
Mettre & mon goat 2% 2% 3% 2% 2% 4%
Autre 3% 3% 4% 2% 3% 3%

Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage %
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Les motivations a faire les travaux

TQ3T) Pour quelles raisons désirez-vous effectuer ces travaux sur cette propriété?

mRang 1 Rang 2 ®mRang 3 Top 3 2094 2025 2026

Raisons esthétiques 64 % 62 % 63 % 64 %

Entretien 12 % 50 % 46 % 48 % 50 %

Rendre I'habitation plus fonctionnelle 45 % 49 % 46 % 45 %

Augmenter la valeur de la propriété 14 % 45 % 43 % 47 % 45 %

Réparation 40 % 39 % 40 % 40 %

Améliorer I'efficacité énergétique 21% 23 % 22 % 21%

Changer la fonction d'une piéce 27 10% 12% 1% 10 %

Améliorer la qualité de I'air | 3% RAD 7% 7% 7%

Adapter I'nabitation pour une Zirzﬁzzﬁggeélgs;::éfcg; . . 6% 79% 6% 6%

Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage (n = 1 500)
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Les motivations a faire les travaux selon les principaux sous-groupes

TQ3T) Pour quelles raisons désirez-vous effectuer ces travaux sur cette propriété?

RMR RMR Ailleurs au 65 ans et Moins de Entre 80 K $ 150 K § et
Montréal Québec Québec Homme 18-34 ans 35-44 ans 45-54 ans 55-64 ans plus 2 ou plus 80K $ et 149 999 $ plus
n =838 n=225 n =437 n =796 n=195 n =264 n =285 n = 360 n = 396 n=217 n =370 n =643 n = 369

Raisons esthétiques

Top 3 64 % 65 % 62 % 63 % 62 % 65 % 60 % 62 % 68 % 67 % 59 % 64 % 63 % 56 % 66 % 67 %
Rang 1 33 % 34 % 29 % 32% 32% 33% 29 % 25% 35% 39 % 33% 32% 36 % 29 % 33% 36 %

Entretien

Top 3 50 % 48 % 58 % 49 % 53 % 47 % 36 % 48 % 50 % 51 % 57 % 49 % 55 % 54 % 45 % 51 %
Rang 1 20 % 18 % 27% 21% 20 % 20 % 12% 22% 19% 23 % 22% 20 % 22 % 19 % 19 % 23 %

Rendre I'habitation plus fonctionnelle

Top 3 45 % 42 % 47 % 49 % 43 % 47 % 63 % 54 % 46 % 38 % 33% 45 % 45 % 44 % 43 % 52%
Rang 1 22 % 21% 21% 25% 21% 23 % 34 % 32 % 23 % 16 % 1% 21% 26 % 22% 21% 26 %

Augmenter la valeur de la propriété

Top 3 45 % 45 % 46 % 45 % 45 % 45 % 47 % 47 % 43 % 45 % 43 % 45 % 2% 43 % 45 % 48 %
Rang 1 12% 12% 12% 14 % 14 % 1% 15 % 13 % 1% 1% 14 % 12% 14 % 13 % 13 % 13 %

Réparation

Top 3 40 % 39 % 41 % 40 % 40 % 39 % 23% 43 % 42 % 40 % 43 % 39 % 43 % 44 % 40 % 34 %
Rang 1 19 % 18 % 24 % 18 % 17 % 21% 14 % 18 % 21% 21% 20 % 19 % 23 % 22% 19 % 16 %

Améliorer I'efficacité énergétique

Top 3 21% 21% 21% 23 % 25% 18 % 26 % 27 % 22 % 17 % 18 % 21% 21% 24 % 22 % 17 %
Rang 1 10 % 9% 1% 10 % 12% 7% 8% 15 % 8% 7% 10 % 10 % 10 % 1% 9% 8 %

Changer la fonction d'une piéce

Top 3 10 % 10 % 9 % 10 % 1% 9 % 19 % 14 % 12% 6 % 4% 10 % 12% 8% 10 % 12%
Rang 1 4% 4% 1% 4% 4% 3% 7% 5% 5% 2% 1% 4% 3% 3% 5% 4%

Améliorer la qualité de I'air

Top 3 7% 8% 4% 6% 9% 5% 1% 8% 8% 5% 4% 6 % 8% 8% 7% 7%
Rang 1 2% 2% 0% 1% 3% 1% 3% 1% 3% 2% 1% 2% 2% 1% 3% 1%

Adapter I'habitation pour une personne
vieillissante ou avec un handicap

Top 3 6 % 6 % 6% 6 % 8% 4% 7% 8 % 3% 4% 8% 6 % 8% 9% 5% 6 %
Rang 1 2% 3% 1% 2% 3% 2% 4% 3% 0% 1% 4% 2% 4% 3% 2% 2%

@

04 Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage Ad hOC
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Le montant prévu pour les travaux E' ¥ \

TQA4T) Environ combien prévoyez-vous dépenser pour ces travaux que vous désirez réaliser sur cette propriété?

100 000 $ et plus

50000 $ 299999 $

Moins de 15 000 $

31985 %

Moyenne

2025 30 204 $

Note : I'historique pour cette question n’est pas présenté dans le graphique en raison d’un changement de méthode de calcul de la moyenne en 2025.
Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage (n = 1 500)
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Le montant prévu pour les travaux selon les principaux sous-groupes

TQA4T) Environ combien prévoyez-vous dépenser pour ces travaux que vous désirez réaliser sur cette propriété?

R

RMR RMR Ailleurs au

Montréal Québec Québec Homme 18-34 ans

n = 838 n =225 n = 437 n =796 n=195
Moins de 15 000 $ 46 % 45 % 45 % 48 % 44 % 48 % 40 %
Entre 15000 $ et 49 999 $ 35 % 35 % 36 % 36 % 36 % 34 % 34 %
Entre 50 000 $ et 99 999 $ 12 % 14 % 1% 10 % 12 % 13 % 16 %
100 000 $ ou plus 7% 7% 8 % 6 % 8 % 5% 10 %
Moyenne 319859% 32603 $ 34184 $ 29713 % 33212 $ 30820 $ 37942 %

Moins de Entre 80 K $ 150 K $ et

2 ou plus 80K $ et 149999 $ plus

n=217 n =370 n = 643 n = 369
Moins de 15 000 $ 46 % 47 % 37 % 59 % 44 % 33 %
Entre 15000 $ et 49 999 $ 35 % 35% 36 % 29% 38 % 42 %
Entre 50 000 $ et 99 999 $ 12 % 1% 19 % 9% 12 % 15 %
100 000 $ ou plus 7% 6 % 9% 4% 6 % 10 %
Moyenne 31985 % 30583 $ 39809 $ 23205 % 31766 % 41209 $

Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage

66

65 ans et
35-44 ans 45-54 ans 55-64 ans plus

n = 264 n =285 n = 360 n = 396
34 % 43 % 53 % 54 %
40 % 34 % 33 % 35 %
19 % 13 % 8 % 8 %
8% 9% 6 % 3%

38 100 $ 36016 $ 28495 $ 22748 $
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La ressource prévue pour la réalisation des travaux

TQ5T) QUI effectuera ces travaux que vous désirez réaliser sur cette propriété? Est-ce... ?

57 % 56 % 55 %,

Un entrepreneur licencié

Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage (n = 1 500)

67

2024 w2025 m2026

M% 490 43 %

24% 24%

21 %

Vous-méme Un ami, un membre
de la famille ou
une connaissance

15 %

0,
16 % 13 %

Un homme
a tout faire
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La ressource prévue pour la réalisation des travaux
selon les sous-groupes

TQ5T QUI effectuera ces travaux que vous désirez réaliser sur cette propriété? Est-ce... ?

T mme e T

RMR RMR Ailleurs au 65 ans et
Montréal Québec Québec Homme Femme 18-34 ans 35-44 ans 45-54 ans 55-64 ans plus
n = 838 n = 225 n = 437 n = 796 n =700 n =195 n = 264 n = 285 n = 360 n = 396
Un entrepreneur licencié 55 % 56 % 59 % 51 % 54 % 56 % 42 % 57 % 53 % 53 % 64 %
Vous-méme 43 % 39 % 46 % 48 % 48 % 38 % 50 % 47 % 48 % 43 % 28 %
Un ami, un membre de la famille ou une 24 % 24 % 24 % 25 % 18 % 31 % 42 % 25 % 24 % 22 % 18 %
connaissance
Un homme a tout faire 13 % 15 % 8 % 11 % 13 % 12 % 13 % 9% 10 % 16 % 16 %

Moins de Entre 80 K $ 150 K $ et

2 ou plus 80K $ et 149 999 $ plus
n=217 n =370 n = 643 n = 369
Un entrepreneur licencié 55 % 56 % 49 % 50 % 54 % 59 %
Vous-méme 43 % 42 % 48 % 42 % 42 % 45 %
Un arm, un membre de la famille ou une 249 24 9, 26 % 26 % 25 0 229,
connaissance
Un homme a tout faire 13% 13 % 11 % 16 % 15 % 7%

Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage
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Les raisons derriére le choix des ressources prévues pour la réalisation des travaux

TQ6T Pourquoi faites-vous le choix de réaliser ces travaux par... ?

Raisons de réaliser
les travaux...

Taille de I'’échantillon (n =)

Pour des raisons

économiques (moins cher) _

Garantie du travail de qualité -
et apres les travaux

Facilité/moins de choses a -
geérer

J’ai les compétences pour -
faire les travaux

Je n’ai pas les compétences

pour faire les travaux Sans objet

Base : ceux qui prévoient faire leurs travaux avec cette ressource
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Par moi-méme

2024
432

81 %

18 %

20 %

47 %

2025 2026
583 640

85% 83 %

18% 20 %

21% 21%

49 % 46 %

Par un ami, membre de la famille ou

une connaissance

Sans objet

2024
249

79 %

21 %

31 %

34 %

2025 2026

362

82 %
23 %

24 %
v

34 %

357

79 %

25%

17 %

31 %

Par un homme a tout faire

Sans objet

2024
152

57 %

28 %

30 %

49 %

2025
235

63 %

26 %

22 %

51 %

186

Par un entrepreneur licencié

Sans objet

2024
552

2%

74 %

27 %

67 %

2025
856 830
3%
81 %
A v
28 %
64 %
®
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Les raisons derriére le choix des ressources prévues pour la réalisation des travaux selon
les principaux sous-groupes

TQ6T1 POURQUOI faites-vous le choix de réaliser ces travaux par vous-méme?

RMR Ailleurs au 65 ans et

Montréal Québec Homme Femme 18-34 ans 35-44 ans 45-54 ans 55-64 ans plus
n = 326 n = 209 n= 371 n = 268 n =101 n=123 n=141 n =163 n=112
Pour des raisons économiques / c’est moins cher 83 % 80 % 91 % 85 % 80 % 87 % 80 % 85 % 88 % 79 % 80 %
Jai les compétences pour faire les travaux par moi-méme 46 % 45 % 42 % 49 % 48 % 44 % 38 % 42 % 42 % 53 % 54 %
Facilité / moins de choses a gérer 21 % 21 % 27 % 19 % 21 % 22 % 27 % 26 % 17 % 20 % 16 %
Pour la garantie d’un travail de qualité / garantie apres les travaux 20 % 25 % 15 % 13 % 22 % 16 % 22 % 25 % 13 % 18 % 23 %

Moins de 80 Entre 80 K $ 150 K $ et

2 ou plus K$ et 149 999 $ plus
n =109 n =155 n =271 n =167
Pour des raisons économiques / c’est moins cher 83 % 86 % 69 % 80 % 85 % 82 %
J'ai les compétences pour faire les travaux par moi-méme 46 % 44 % 55 % 41 % 49 % 46 %
Facilité / moins de choses a gérer 21 % 21 % 24 % 15 % 23 % 24 %
Pour la garantie d'un travail de qualité / garantie aprés les travaux 20 % 19 % 23 % 18 % 21 % 20 %

Base : ceux qui prévoient faire leurs travaux par eux-mémes

70 Ad ho?

recherche



Les raisons derriére le choix des ressources prévues pour la réalisation des travaux selon
les principaux sous-groupes (suite)

TQ6T2 POURQUOI faites-vous le choix de faire réaliser ces travaux par un ami, un membre de la famille ou une connaissance?

T R R~ S

RMR RMR Ailleurs au 65 ans et
Montréal Québec Québec Homme Femme 18-34 ans 35-44 ans 45-54 ans 55-64 ans plus
n=197 n=54 n = 106 n =135 n =221 n=76 n = 66 n=72 n=76 n =67

Pour des raisons économiques / c’est moins cher 79 % 75 % 78 % 88 % 76 % 81 % 72 % 86 % 84 % 80 % 73 %
Je n‘ai pas les compétences pour faire les travaux par moi-méme 31% 30 % 27 % 34 % 31 % 31 % 31 % 35% 23 % 26 % 39 %
Pour la garantie d’un travail de qualité / garantie aprés les travaux 25 % 27 % 27 % 20 % 24 % 26 % 27 % 26 % 26 % 24 % 24 %
Facilité / moins de choses a gérer 17 % 15 % 24 % 18 % 14 % 19 % 20 % 23 % 10 % 11 % 22 %

Moins de 80 Entre 80 K $ 150 K $ et

2 ou plus K$ et 149 999 $ plus
n =50 n =90 n=155 n=84
Pour des raisons économiques / c’est moins cher 79 % 79 % 80 % 84 % 73 % 82 %
Je n'ai pas les compétences pour faire les travaux par moi-méme 31% 31 % 26 % 43 % 30 % 21%
Pour la garantie d'un travail de qualité / garantie aprés les travaux 25% 26 % 19 % 23% 23 % 30 %
Facilité / moins de choses a gérer 17 % 17 % 19 % 10 % 20 % 19 %

Base : ceux qui prévoient faire faire leurs travaux par un ami, un membre de la famille ou une connaissance
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Les raisons derriére le choix des ressources prévues pour la réalisation des travaux selon
les principaux sous-groupes (suite)

TQ6T3 POURQUOI faites-vous le choix de faire réaliser ces travaux par un homme a tout faire?

T

RMR RMR Ailleurs au
Montréal Québec Québec 18-34 ans 35-44 ans 45-54 ans 55-64 ans
n=122 n = 16* n =48 n=21* n = 22* n = 29* n=54
Pour des raisons économiques / c’est moins cher 60 % 59 % 67 % 58 % 59 % 61 % 37 % 56 % 71 % 60 % 64 %
Je n’ai pas les compétences pour faire les travaux par moi-méme 54 % 55 % 61 % 48 % 44 % 64 % 61 % 35% 47 % 66 % 51 %
Pour la garantie d’'un travail de qualité / garantie aprés les travaux 26 % 27 % 12% 27 % 25% 27 % 59 % 47 % 15 % 16 % 16 %
Facilité / moins de choses a gérer 25 % 25 % 38 % 18 % 23 % 27 % 39 % 19 % 23 % 17 % 30 %

Moins de 80 Entre 80 K $ 150 K § et

2 ou plus K$ et 149 999 $ plus
n = 23" n = 54 n=91 n=27*
Pour des raisons économiques / c’est moins cher 60 % 59 % 66 % 65 % 55 % 55 %
Je n’ai pas les compétences pour faire les travaux par moi-méme 54 % 53 % 59 % 68 % 45 % 66 %
Pour la garantie d’'un travail de qualité / garantie aprés les travaux 26 % 24 % 37 % 26 % 28 % 22 %
Facilité / moins de choses a gérer 25% 26 % 14 % 23 % 24 % 38 %

* Les résultats doivent étre interprétés avec précaution en raison de la faible taille de I'échantillon (n < 30).
Base : ceux qui prévoient faire faire leurs travaux par un homme a tout faire
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Les raisons derriére le choix des ressources prévues pour la réalisation des travaux selon
les principaux sous-groupes (suite)

TQ6T4 POURQUOI faites-vous le choix de faire réaliser ces travaux par un entrepreneur licencié?

T R R

RMR RMR Ailleurs au 65 ans et

Montréal Québec Québec Homme 18-34 ans 35-44 ans 45-54 ans 55-64 ans plus
n = 481 n=131 n=218 n = 443 n = 86 n =153 n =147 n= 188 n = 256
Pour la garantie d’un travail de qualité / garantie aprés les travaux 76 % 77 % 74 % 75 % 76 % 77 % 78 % 73 % 76 % 77 % 78 %
Je n'ai pas les compétences pour faire les travaux par moi-méme 64 % 63 % 58 % 70 % 62 % 66 % 63 % 71 % 67 % 60 % 60 %
Facilité / moins de choses a gérer 30 % 32% 27 % 28 % 31 % 30 % 41 % 26 % 31 % 34 % 26 %
Pour des raisons économiques / c’est moins cher 29, 2% 3% 2% 3% 2% 1% 2% 2% 4% 2%

Moins de 80 Entre 80 K $ 150 K $ et

2 ou plus K$ et 149 999 $ plus
n = 106 n= 186 n = 354 n =223
Pour la garantie d’un travail de qualité / garantie aprés les travaux 76 % 77 % 73 % 71 % 78 % 79 %
Je n’ai pas les compétences pour faire les travaux par moi-méme 64 % 65 % 62 % 62 % 65 % 67 %
Facilité / moins de choses a gérer 30 % 31 % 26 % 26 % 32 % 31 %
Pour des raisons économiques / c¢’est moins cher 29 2% 3% 6 % 2% 1%

Base : ceux qui prévoient faire faire leurs travaux par un entrepreneur licencié
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Les services professionnels prévus pour les travaux de rénovation

QF4 Dans le cadre de vos travaux d’entretien ou de rénovation, prévoyez-vous faire appel aux services des professionnels suivants?

Entrepreneur général

Plombier

Electricien

Menuisier

Entrepreneur en portes et fenétres
Entrepreneur salle de bain

Peintre

Couvreur (toiture)

Platrier

Designer

Professionnel en revétement extérieur
Carreleur

Entrepreneur chauffage et climatisation
Magon

Entrepreneur spécialisé en sous-sol
Entrepreneur en agrandissement
Constructeur de maison

Architecte

Entrepreneur drain francgais

Autre

Rien / Aucun

Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage (n = 1 500)
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2024
28 %
16 %
17 %
10 %
10 %
8%
10 %
8%
7%
7%
6 %
6%
7%
3%
3%
1%
3%
3%
2%
4%
25%

2025
27 %
18 %
19 %
10 %
11 %
9%
10 %
9%
8 %
7%
6 %
7 %
6 %
2%
3 %
2%
2%
3%
1%
4%
26 %
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Les services professionnels prévus pour les travaux de rénovation
selon les sous-groupes

QF4 Dans le cadre de vos travaux d’entretien ou de rénovation, prévoyez-vous faire appel aux services des professionnels suivants?

RMR RMR Ailleurs au 65 ans et

Montréal Québec Québec 18-34 ans 35-44 ans 45-54 ans 55-64 ans plus

n = 838 n =225 n = 437 n=195 n = 264 n = 285 n = 360 n = 396
Bouche-a-oreille 28 % 29 % 32% 24 % 26 % 30 % 25 % 29 % 32% 25 % 28 %
Plombier 19 % 24 % 15 % 12 % 15 % 23 % 21 % 22 % 19 % 18 % 17 %
Electricien 18 % 19 % 19 % 15 % 16 % 19 % 29 % 17 % 19 % 16 % 13 %
Menuisier 1% 1% 1% 10 % 12 % 10 % 9% 7% 12 % 14 % 1%
Méme entrepreneur que par le passé 10 % 9% 10 % 12 % 10 % 10 % 6 % 12 % 9% 8 % 12 %
Entrepreneur salle de bain 10 % 1% 9% 9% 10 % 10 % 9% 10 % 9% 1% 10 %
Peintre 9% 1% 7% 7% 7% 1% 9% 8% 9% 7% 13 %
Couvreur (toiture) 8 % 8 % 7% 8 % 8 % 7% 6 % 1% 8 % 6 % 7%
Platrier 7% 7% 7% 7% 6 % 8% 9% 8 % 7% 6 % 6 %
Designer 7% 7% 7% 6 % 5% 9% 9% 6 % 7% 8% 6 %
Professionnel en revétement extérieur 6 % 7% 6 % 6 % 6 % 6 % 6 % 9% 5% 5% 6 %
Carreleur 6 % 8 % 5% 4% 6 % 6 % 6 % 6 % 4% 6 % 7%
Entrepreneur chauffage et climatisation 5% 5% 8% 6 % 4% 6 % 7% 5% 5% 4% 6 %
Magon 3% 3% 4% 3% 4% 2% 5% 3% 2% 4% 3%
Entrepreneur spécialisé en sous-sol 3% 3% 2% 2% 4% 2% 2% 2% 4% 3% 2%
Entrepreneur en agrandissement 3% 3% 3% 2% 3% 2% 6 % 3% 3% 1% 1%
Constructeur de maison 2% 2% 3% 2% 3% 2% 2% 5% 1% 1% 2%
Architecte 2% 3% 2% 1% 2% 2% 3% 3% 3% 2% 1%
Entrepreneur drain frangais 2% 2% 2% 2% 2% 2% 2% 3% 1% 3% 2%
Autre 4% 4% 4% 3% 3% 4% 3% 3% 2% 4% 6 %
Rien / Aucun 25 % 21 % 26 % 33 % 25% 26 % 26 % 22% 28 % 31% 20 % %

76 Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage Ad hoc
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Les services professionnels prévus pour les travaux de rénovation
selon les sous-groupes (suite)

QF4 Dans le cadre de vos travaux d’entretien ou de rénovation, prévoyez-vous faire appel aux services des professionnels suivants?

Nombre de propriétés Travaux prévus Délai de réalisation des travaux

Agrand./ Reéno. Reéno. Moins de 12
2 ou plus conversion intérieures extérieures mois 12223 mois | 24 a 36 mois

n =217 n=119 n=1131 n=716 n = 557 n = 557 n = 386
Bouche-a-oreille 28 % 28 % 25 % 25% 30 % 27 % 22 % 33 % 29 %
Plombier 19 % 19 % 22% 22% 23 % 12 % 19 % 20 % 18 %
Electricien 18 % 17 % 21% 35 % 20 % 13 % 21 % 17 % 15 %
Menuisier 1% 10 % 13 % 13% 1% 10 % 1% 10 % 12%
Méme entrepreneur que par le passé 10 % 10 % 1% 13 % 9% 14 % 10 % 10 % 10 %
Entrepreneur salle de bain 10 % 1% 5% 8 % 13 % 5% 7% 1% 12%
Peintre 9% 9% 8% 9% 1% 7% 9% 10 % 8 %
Couvreur (toiture) 8 % 7% 9% 13 % 4% 14 % 8 % 7% 9%
Platrier 7% 7% 6 % 14 % 8% 5% 7% 7% 7%
Designer 7% 7% 5% 6 % 9% 4% 6 % 8 % 6 %
Professionnel en revétement extérieur 6 % 6 % 7% 1% 5% 1% 6 % 7% 7%
Carreleur 6 % 6 % 7% 6 % 8% 3% 7% 6 % 6 %
Entrepreneur chauffage et climatisation 5% 5% 6 % 13 % 6 % 4% 5% 5% 6 %
Magon 3% 3% 2% 3% 3% 5% 2% 4% 3%
Entrepreneur spécialisé en sous-sol 3% 3% 1% 5% 3% 3% 3% 3% 2%
Entrepreneur en agrandissement 3% 2% 3% 17 % 2% 4% 3% 2% 2%
Constructeur de maison 2% 3% 0% 9% 2% 2% 1% 4% 2%
Architecte 2% 2% 4% 9% 2% 2% 3% 2% 2%
Entrepreneur drain frangais 2% 2% 0 % 4% 2% 3% 1% 3% 2%
Autre 4% 4% 2% 1% 3% 5% 4% 4% 2%
Rien / Aucun 25 % 25% 27 % 23 % 25% 28 % 29 % 22% 26 % %

77 Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage Ad hoc
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Les criteres de choix d'un entrepreneur licencié

QF3 QUELS CRITERES influenceront le choix de votre entrepreneur licencié?

La réputation générale de I'entrepreneur licencié

Le meilleur prix

La recommandation par un de vos proches

La disponibilité de I'entrepreneur

La garantie qui est offerte

La certification APCHQ

Le fit avec I'entrepreneur

Les recommandations de RénoAssistance

Les recommandations du CAA

Les recommandations sur les réseaux sociaux

m Rang 1 Rang 2 Rang3 Top3

28 % 13 % 59 %

12 % 16 % 42 %

19 % 8% 38%

7% 14 % 35%

8 % 14 % 34 %

10 % 5% 23 %

6 % 8% 21%

4% 5% 14 %

5 3% 9 Y%

6 %

Base : répondants prévoyant utiliser un entrepreneur licencié pour leurs travaux de rénovation (2026 n = 831, 2025 n = 856; 2024 n = 552)
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2024

61 %

43 %

38 %

33 %

36 %

27 %

16 %

12 %

12 %

6 %

2025

60 %

44 %

40 %

34 %

38 %

22%V

17 %

12 %

10 %

5%

2026

59 %

42 %

38 %

35%

34 %

23 %

21% A

14 %

9%

6 %

Agrand. / conv.
prévu

59 %

41 %

52 %

43 %

18%V

18 %

33%A

3%

3%

8 %

Travaux
intérieurs prévus extérieurs prévus

58 %

43 %

41 %

34 %

32%

22 %

22 %

15 %

10 %

6 %

Travaux

58 %
44 %
31%V
36 %
37 %
23 %
22 %
15 %
1%

6 %

Ad ho?

recherche



Les criteres de choix d'un entrepreneur licencié selon les principaux sous-groupes

QF3 QUELS CRITERES influenceront le choix de votre entrepreneur licencié?

S S S

RMR RMR Ailleurs au

Top 3 Montréal Québec Québec 18-34 ans 35-44 ans 45-54 ans 55-64 ans

n = 482 n=131 n=218 n =87 n =153 n =147 n=188
La réputation générale de I'entrepreneur licencié 59 % 59 % 58 % 59 % 56 % 61 % 53 % 58 % 63 % 56 % 62 %
Le meilleur prix 42 % 41 % 42 % 45 % 42 % 43 % 62 % 45 % 40 % 42 % 36 %
La recommandation par un de vos proches 38 % 39 % 38 % 34 % 32 % 43 % 44 % 35 % 41 % 39 % 34 %
La disponibilité de I'entrepreneur 35% 32 % 40 % 41 % 32 % 39 % 31 % 33 % 38 % 38 % 35 %
La garantie qui est offerte 34 % 36 % 28 % 34 % 33 % 36 % 29 % 34 % 30 % 38 % 36 %
La certification APCHQ 23 % 24 % 20 % 22 % 24 % 21% 17 % 20 % 18 % 25 % 30 %
Le fit avec I'entrepreneur 21% 20 % 22 % 23 % 24 % 19 % 22 % 27 % 23 % 19 % 16 %
Les recommandations de RénoAssistance 14 % 15 % 15 % 13 % 16 % 13 % 4% 13 % 14 % 15 % 18 %
Les recommandations du CAA 9% 9% 10 % 8 % 1% 7% 7% 9% 8 % 6 % 12 %
Les recommandations sur les réseaux sociaux 6 % 6 % 9% 5% 8 % 5% 8 % 1% 4% 6 % 3%

Base : répondants prévoyant utiliser un entrepreneur licencié pour leurs travaux de rénovation
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Les criteres de choix d'un entrepreneur licencié selon les principaux sous-groupes (suite)

QF3 QUELS CRITERES influenceront le choix de votre entrepreneur licencié?

Nombre de propriétés Travaux prévus Délai de réalistion des travaux

Agrand./ Réno. Réno. Moins de 12

Top 3 2 ou plus conversion intérieures extérieures mois 12 223 mois | 24 & 36 mois

n =106 n =56 n =617 n =430 n = 296 n=313 n=222
La réputation générale de I'entrepreneur licencié 59 % 59 % 57 % 59 % 58 % 58 % 56 % 60 % 61 %
Le meilleur prix 42 % 43 % 39 % 41 % 43 % 44 % 45 % 40 % 43 %
La recommandation par un de vos proches 38 % 37 % 39 % 52 % 41% 31 % 33 % 40 % 40 %
La disponibilité de I'entrepreneur 35% 36 % 33% 43 % 34 % 36 % 40 % 30 % 38 %
La garantie qui est offerte 34 % 34 % 36 % 18 % 32 % 37 % 35% 35% 33%
La certification APCHQ 23 % 22 % 26 % 18 % 22 % 23 % 22 % 23 % 24 %
Le fit avec I'entrepreneur 21% 20 % 30 % 33 % 22 % 22 % 26 % 23 % 14 %
Les recommandations de RénoAssistance 14 % 15 % 7% 3% 15 % 15 % 12 % 15 % 17 %
Les recommandations du CAA 9% 9% 8 % 3% 10 % 1% 1% 10 % 4%
Les recommandations sur les réseaux sociaux 6 % 6 % 5% 8 % 6 % 6 % 5% 7% 6 %

Base : répondants prévoyant utiliser un entrepreneur licencié pour leurs travaux de rénovation
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Les sources utilisées pour trouver un entrepreneur licencié

QF2 COMMENT prévoyez-vous trouver votre entrepreneur licencié? 2024 2025
Bouche-a-oreille 48 % 57 % A v
Recherche Google 25 % 24 %
Consulter le site RénoAssistance.ca 23 % 19 %
Consulter le site de la RBQ 19 % 19 %
Méme entrepreneur que par le passé 12 % 11 %
Sur les réseaux sociaux 8% 8%
Consulter le site de CAA Québec 16 % 15 % v
Consulter le site trouverunentrepreneur.com 8% 10 %
Ami / Connaissance / Famille / Collegue / Voisin / Copropriétaire 3% 3% A
Camion dans mon voisinage 6 % 7%
Autre 1% 2%

Base : répondants prévoyant utiliser un entrepreneur licencié pour leurs travaux de rénovation (2026 n = 831, 2025 n = 856; 2024 n = 552)
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Les sources utilisées pour trouver un entrepreneur licencié selon les principaux sous-

groupes (suite)

QF2 COMMENT prévoyez-vous trouver votre entrepreneur licencié?

Base : répondants prévoyant utiliser un entrepreneur licencié pour leurs travaux de rénovation

82

Bouche-a-oreille

Recherche Google

Consulter le site RénoAssistance
Consulter le site de la RBQ

Méme entrepreneur que par le passé
Sur les réseaux sociaux

Consulter le site de CAA Québec

Consulter le site trouverunentrepreneur.com

Ami / Connaissance / Famille / Collegue /
Voisin / Copropriétaire

Camion dans mon voisinage

Autre

51 %

23%

21%

21 %

14 %

10 %

10 %

9%

8 %

6 %

1%

T S N

RMR
Montréal

n = 482

52 %

20 %

23%

21%

15 %

9 %

8 %

7%

9%

6 %

1%

RMR Ailleurs au
Queébec Québec
n=131 n=218

45 % 52 %
26 % 27 %
24 % 16 %
23 % 22 %
14 % 10 %
14 % 1%
20 % 8 %
13 % 9%

6 % 7%

6 % 7%

2% 1%

49 %

24 %

24 %

25 %

14 %

9 %

13 %

11 %

8 %

5%

1%

53 %

22 %

19 %

18 %

14 %

1%

7%

6 %

8 %

7%

0%

18-34 ans
n =87

46 %

35 %

1%

12 %

16 %

16 %

3 %

6 %

7%

3 %

1%

35-44 ans
n =153

54 %

25%

21%

19 %

12 %

1%

6 %

6 %

6 %

7%

1%

45-54 ans
n = 147

55 %

20 %

18 %

19 %

14 %

14 %

1%

8 %

10 %

10 %

0%

55-64 ans
n= 188

46 %

28 %

23%

21 %

16 %

9%

9%

10 %

7%

6 %

1%

65 ans et
plus
n = 256

51 %

15 %

28 %

28 %

12 %

6 %

15 %

11 %

8 %

4%

1%
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Les sources utilisées pour trouver un entrepreneur licencié selon les principaux sous-
groupes

QF2 COMMENT prévoyez-vous trouver votre entrepreneur licencié?

Nombre de propriétés Travaux prévus Délai de réalisation des travaux

Agrand./ Réno. Réno. Moins de 12

Total 2 ou plus conwersion intérieures extérieures mois 12 a2 23 mois | 24 a 36 mois

n = 831 n = 106 n = 56 n=617 n = 430 n = 296 n=313 n =222
Bouche-a-oreille 51 % 50 % 54 % 52 % 53 % 50 % 50 % 49 % 54 %
Recherche Google 23 % 23 % 23% 18 % 22 % 26 % 22 % 22 % 25%
Consulter le site RénoAssistance 21 % 23 % 12 % 20 % 22 % 20 % 20 % 19 % 28 %
Consulter le site de la RBQ 21 % 22 % 16 % 24 % 21 % 20 % 17 % 23 % 25 %
Méme entrepreneur que par le passé 14 % 12 % 23 % 9% 14 % 14 % 1% 15 % 15 %
Sur les réseaux sociaux 10 % 10 % 10 % 13 % 10 % 11 % 11 % 10 % 10 %
Consulter le site de CAA Québec 10 % 10 % 6 % 6 % 10 % 11 % 10 % 11 % 7%
Consulter le site trouverunentrepreneur.com 9 % 9 % 4% 6 % 8 % 9 % 8 % 7 % 11 %
A@ / Connalssgr)cg / Famille / Collegue / 8% 8% 8% 1% 8% 59, 59 10 % 79,
Voisin / Copropriétaire
Camion dans mon voisinage 6 % 7% 3% 7% 5% 7% 8 % 4% 7 %
Autre 1% 1% 1% 1% 0% 1% 2% 0% 0%

Base : répondants prévoyant utiliser un entrepreneur licencié pour leurs travaux de rénovation
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Limportance de la garantie et
le financement des travaux

Base : répondants planifiant des travaux
(2026 n = 1 500; 2025 n = 1 525; 2024 n = 1 016)

"a APCHQ Ad hoc



L'importance de la garantie

QF5 Dans quelle mesure est-il important ou non pour vous que vos travaux soient assujettis a une garantie, sachant que celle-ci pourrait augmenter votre facture totale de 1 a 5 %? Est-ce... ?

m Trés important

69 %

= Assez important

Peu important Important
Pas du tout important
202472 %
202571 %

Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage (n = 1 500)
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Le financement des travaux de rénovation

QF6 Comment prévoyez-vous financer les travaux d’entretien ou de rénovation que vous prévoyez réaliser prochainement? Est-ce... ?

Avec vos économies personnelles

En utilisant votre marge de crédit proprio

En refinangant votre hypothéque

En ajoutant un autre segment hypothécaire

En contractant un nouveau prét (non hypothécaire)

Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage (n = 1 500)

86

2024

76 %

20 %

9%

4%

5%

2025

75 %
19 %
10 %
5%

5%
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Limportance de la garantie et le financement des travaux de rénovation selon les
principaux sous-groupes (suite)

QF5 Dans quelle mesure est-il important ou non pour vous que vos travaux soient assujettis a une garantie, sachant que celle-ci pourrait augmenter votre facture totale de 1 a 5 %? Est-ce... ?
QF6 Comment prévoyez-vous financer les travaux d’entretien ou de rénovation que vous prévoyez réaliser prochainement? Est-ce... ?

I S RS
RMR RMR Ailleurs au 65 ans et
Montréal Québec Québec 18-34 ans 35-44 ans 45-54 ans 55-64 ans plus
n = 838 n =225 n = 437 n=195 n = 264 n =285 n = 360 n = 396

Importance que les travaux soient assujettis a une garantie, sachant que celle-ci pourrait augmenter votre facture totale de 1a 5 %

Assez | trés important 69 % 72 % 69 % 61 % 67 % 70 % 65 % 73 % 68 % 66 % 70 %
Tres important 27 % 30 % 25 % 21% 26 % 28 % 18 % 27 % 26 % 29 % 29 %
Assez important 42 % 42 % 45 % 40 % 41 % 43 % 47 % 46 % 42 % 37 % 40 %

Peu / Pas du tout important M1 % 28 % M1 % 39 % 33 % 30 % 35% 27 % 32% 34 % 30 %
Peu important 23 % 22 % 22 % 24 % 24 % 21% 29 % 20 % 24 % 23 % 20 %
Pas du tout important 9% 5% 9% 15 % 9% 8 % 6 % 7% 8 % 1% 10 %

Financement des travaux d’entretien ou de rénovation que vous prévoyez réaliser prochainement

Avec vos économies personnelles 74 % 75 % 77 % 71 % 73 % 76 % 73 % 66 % 69 % 78 % 85 %
En utilisant votre marge de crédit proprio 19 % 19 % 20 % 21% 19 % 20 % 15 % 27 % 23 % 21% 10 %
En refinancant votre hypothéque 12% 10 % 9% 16 % 12% 12 % 14 % 21% 15 % 6 % 6 %
En ajoutant un autre segment hypothécaire 5% 5% 6 % 6 % 5% 6 % 6 % 9% 7% 2% 3%
En contractant un nouveau prét (non hypothécaire) 4% 4% 5% 3% 4% 4% 7% 6 % 2% 3% 2%

Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage
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Limportance de la garantie et le financement des travaux de rénovation selon les
principaux sous-groupes

QF5 Dans quelle mesure est-il important ou non pour vous que vos travaux soient assujettis a une garantie, sachant que celle-ci pourrait augmenter votre facture totale de 1 a 5 %? Est-ce... ?
QF6 Comment prévoyez-vous financer les travaux d’entretien ou de rénovation que vous prévoyez réaliser prochainement? Est-ce... ?

Nombre de propriétés Délai de réalistion des travaux
Agrand./ Réno. Réno. Moins de 12
1 2 ou plus conversion intérieures extérieures mois 12 4 23 mois | 24 a 36 mois
n=1283 n =217 n=119 n=1131 n=716 n = 557 n = 557 n = 386

Importance que les travaux soient assujettis a une garantie, sachant que celle-ci pourrait augmenter votre facture totale de 1a5 %

Assez / trés important 69 % 70 % 64 % 71 % 67 % 70 % 67 % 71 % 67 %
Trés important 27 % 27 % 25 % 24 % 25 % 29 % 28 % 29 % 22 %
Assez important 42 % 42 % 39 % 47 % 42 % 41 % 39 % 42 % 45 %

Peu/ Pas du tout important 31% 30 % 36 % 29 % 33% 30 % 33% 29 % 33%
Peu important 23 % 23 % 24 % 19 % 25 % 20 % 21 % 22 % 27 %
Pas du tout important 9% 8 % 12 % 10 % 8% 10 % 12 % 7% 6 %

Financement des travaux d’entretien ou de rénovation que vous prévoyez réaliser prochainement

Avec vos économies personnelles 74 % 75 % 72 % 53 % 75 % 74 % 76 % 74 % 72 %
En utilisant votre marge de crédit proprio 19 % 20 % 18 % 25 % 20 % 22 % 17 % 21% 20 %
En refinancant votre hypothéque 12% 12 % 13 % 30 % 12% 12 % 10 % 1% 15 %
En ajoutant un autre segment hypothécaire 5% 5% 5% 9% 5% 5% 5% 5% 6 %
En contractant un nouveau prét (non hypothécaire) 4% 4% 4% 9% 4% 3% 4% 5% 2%

Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage
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Le meilleur retour sur investissement

QF7) Selon vous, parmi les rénovations suivantes, quelles sont celles qui offrent le meilleur retour sur investissement lors de la revente?

® Rang 1 ®Rang 2 mRang 3 Top 3 2024 2025 2026

La cuisine 39 % 22 % 10 % 71 % 74 % 74 % 71 %

La salle de bain 15 % 30 % 14 % 59 % 58 % 58 % 59 %

La fenestration 1% 1% 18 % 40 % 37 % 40 % 40 %

La toiture 1% 9% 1% 30 % 30 % 29 % 30 %

La finition du sous-sol 8 % 7% 13 % 27 % 32 % 29 % 27 %

L’ajout d'un garage 6 % 5% 10 % 21 % 22% 20 % 21%

Le revétement extérieur 5% BS%N 6% RS 15 % 15 % 16 %

Le terrassement / paysagement B4 BV 11 % 13 % 1%V 1%
Une piscine - 5% 4% 5% 5%

Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage (n = 1 500)
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La situation économique
actuelle

Base : ensemble des répondants
(2026 n = 1 500; 2025 n = 1 525; 2024 n = 10106)
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Limpact de la conjoncture actuelle sur les projets de rénovation

Aprés de nombreuses baisses en 2024 et 2025, la Banque du Canada devrait maintenir son taux directeur a 2,25 % en 2026.
Toutefois, le conflit commercial avec les Etats-Unis pese lourdement sur certains secteurs de 'économie québécoise.

QG1) Lorsque vous pensez a votre projet de rénovation, comment vous sentez-vous face a la conjoncture actuelle?
QG4X) Dans quelle mesure étes-vous plus ou moins enclin a réaliser des travaux de rénovation depuis la stabilisation des taux d’intérét? Vous étes...

6 %

m Trés a laise / confiant = Beaucoup plus enclin

o/ v . o
Plutét a l'aise / confiant 57 /0 Kntpetu plul§ enclin 29 /0
i , A l’aise / confiant utant enciin Plus enclin
Plutdt inquiet / anxieux Un peu moins enclin
Trés inquiet / anxieux Beaucoup moins enclin
2024 50 %

2025 68 % A

Note : La formulation de cette question ayant changé en 2026, les résultats présentés ne sont pas
comparables a ceux des années précédentes.

Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage (n = 1 500)
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Limpact de la conjoncture actuelle sur les projets de rénovation

selon les sous-groupes

QG1 Aprés de nombreuses hausses en 2022 et en 2023, la Banque du Canada a commencé a diminuer son taux d’intérét directeur en juin 2024 en réaction a la stabilisation des prix, mais aussi au ralentissement de la
croissance économique. Les économistes anticipent d’autres baisses a venir d’ici la fin de 'année 2024 et en 2025. Lorsque vous pensez a votre projet de rénovation, comment vous sentez-vous face a la conjoncture actuelle?

T

RMR

Montréal

n = 838

Al'aise / confiant 57 % 55%

Tres a l'aise / confiant 11 % 11 %

Plutét a l'aise / confiant 46 % 44 %

Insécure / inquiet 43 % 45 %

Plutgt insécure / 37 9% 39 9%
inquiet

Trés insécure / inquiet 6 % 6 %

Nombre de propriétés Travaux prévus Délai de réalistion des travaux

Total 1
n=1500 n=1283

58 %

Al'aise / confiant 57 %
Tres a l'aise / confiant 11 %
Plutét a l'aise / confiant 46 %

Insécure / inquiet 43 %
Plutgt insécure / 379
inquiet
Trés insécure / inquiet 6 %

10 %

47 %

42 %

37 %

5%

RMR
Québec
n =225

67 %
16 %
51 %
33%
29 %

4%

2 ou plus

n=217

56 %

16 %

40 %

44 %

37 %

7%

92 Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage

Ailleurs au
Québec
n = 437

58 %

9%
49 %
42 %
37 %

5%

Agrand./

conversion

n=119

61 %

19 %

42 %

39 %

37 %

2%

65 %

14 %

51 %

35%

31 %

4%

Réno.
intérieures

n=1131

55 %

1%

45 %

45 %

39 %

5%

49 %

8 %

41 %

51 %

43 %

7%

Réno.
extérieures
n=716
56 %
10 %
46 %
44 %
37 %

7%

61%

17 %

44 %

39 %

37 %

2%

Moins de 12
mois
n = 557
66 %
14 %
52 %
34 %
29 %

5%

35-44 ans
n =264

59 %

1%

48 %

41 %

35 %

7%

12 a 23 mois
n = 557

56 %

12 %

44 %

44 %

40 %

4%

45-54 ans
n =285

54 %
9%
45 %
46 %
40 %

6 %

24 a 36 mois
n = 386

48 %

7%
41 %
52 %
44 %

9%

55-64 ans
n = 360

57 %

1%

46 %

43 %

35 %

8 %

65 ans et
plus

n = 396

58 %

10 %

48 %

42 %

38 %

3%

@
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Limpact de la conjoncture actuelle sur les projets de rénovation
selon les sous-groupes (suite)

QG4 Etes-vous plus enclin a réaliser des travaux de rénovation depuis les annonces de baisse de taux d'intérét? Vous étes...

T S S

RMR RMR Ailleurs au 65 ans et
Montréal Québec Québec 18-34 ans 35-44 ans 45-54 ans 55-64 ans plus
n = 838 n =225 n = 437 n=195 n = 264 n =285 n = 360 n = 396
Plus enclin 29 % 31% 29 % 26 % 29 % 29 % 37 % 32% 31% 23 % 26 %
Beaucoup plus enclin 6 % 7% 10 % 4% 7% 5% 7% 6 % 5% 7% 6 %
Un peu plus enclin 23 % 24 % 19 % 22 % 22 % 24 % 29 % 26 % 26 % 16 % 20 %
Autant enclin 58 % 57 % 63 % 58 % 60 % 57 % 53 % 57 % 54 % 63 % 63 %
Moins enclin 13 % 12 % 9% 16 % 12 % 14 % 11 % 10 % 16 % 14 % 12 %
Un peu moins enclin 1% 11 % 8 % 13 % 10 % 13 % 10 % 9% 14 % 13 % 10 %
Seaucoup moins 1% 1% 1% 3% 1% 1% 0% 1% 1% 1% 1%
Nombre de propriétés Délai de réali n des travaux
Agrand./ Réno. Réno. Moins de 12
2 ou plus conversion intérieures extérieures mois 12 a23 mois | 24 a 36 mois
n=217 n=119 n=1131 n=1716 n = 557 n = 557 n = 386
Plus enclin 29 % 28 % 32% 37% 30 % 26 % 31 % 31% 23 %
Beaucoup plus enclin 6 % 6 % 9% 13 % 6 % 7% 9% 6 % 3%
Un peu plus enclin 23 % 23 % 23 % 25 % 24 % 19 % 22 % 25 % 20 %
Autant enclin 58 % 59 % 55 % 45 % 57 % 62 % 62 % 56 % 57 %
Moins enclin 13 % 13 % 13 % 17 % 13 % 12 % 7% 13 % 20 %
Un peu moins enclin 1% 1% 11 % 15 % 12 % 1% 6 % 12% 18 %
Seaucoup moins 1% 1% 1% 2% 1% 1% 1% 1% 2% @

O3 Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage Ad hoc
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Limpact de la conjoncture économique / immobiliére sur I’échéancier et I’envergure des
projets de rénovation

QG2 AQuel est I'impact de la conjoncture économique/immobiliere actuelle sur 'échéancier de votre projet de
rénovation? Cette conjoncture vous améne-t-elle a vouloir...

m Devancer le plus possible

votre projet

Devancer un peu votre projet

Aucun impact sur
I’échéancier de votre projet

Repousser un peu votre
projet

Repousser le plus possible
votre projet

25%

0,

61 %

Pas d’impact
2024 39 %
2025 66 %

Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage (n = 1 500)

94

28 %A

Repousser le projet

2024 53 %
202524 %V

QG3 Quel est 'impact de la conjoncture économique/immobiliere actuelle sur ’envergure ($$) de
votre projet de rénovation? Cette conjoncture vous améne-t-elle a vouloir...

= Augmenter significativement

'envergure de votre projet

Augmenter un peu
'envergure de votre projet

Aucun impact sur I'envergure
de votre projet

Réduire un peu I'envergure
de votre projet

Réduire significativement
'envergure de votre projet

21 %

5%'% 9%

63 %

Pas d’impact
2024 48 %
2025 68 %

26 %4

Réduire I’envergure
du projet

2024 42 %
202521 %V
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Limpact de la conjoncture économique / immobiliere sur ’échéancier et I’envergure des
projets de rénovation selon les sous-groupes

QG2 AQuel est I'impact de la conjoncture économique/immobiliére actuelle sur I'échéancier de votre projet de rénovation? Cette conjoncture vous améne-t-elle a vouloir...
QG3 Quel est 'impact de la conjoncture économique/immobiliere actuelle sur I'envergure ($3$) de votre projet de rénovation? Cette conjoncture vous améne-t-elle a vouloir...

T S S

RMR RMR Ailleurs au 65 ans et
Montréal Québec Québec 18-34 ans 35-44 ans 45-54 ans 55-64 ans plus
n = 838 n =225 n =437 n=195 n =264 n =285 n = 360 n = 396

Impact de la conjoncture économique/immobiliére actuelle sur I’échéancier

Devancer le projet 10 % 1% 1% 8% 1% 9% 17 % 17 % 10 % 6 % 6 %
Devancer le plus possible votre projet 4% 4% 5% 3% 4% 4% 4% 8 % 3% 3% 1%
Devancer un peu votre projet 7% 7% 6 % 6 % 8 % 6 % 13 % 9% 7% 3% 5%

Aucun impact 61 % 61 % 64 % 60 % 65 % 57 % 55 % 52 % 61 % 65 % 70 %

Repousser le projet 28 % 28 % 25% 31 % 23 % 34 % 29 % 31 % 29 % 29 % 24 %
Repousser un peu votre projet 25 % 24 % 22 % 27 % 20 % 29 % 25 % 27 % 24 % 25 % 22 %
Repousser le plus possible votre projet 4% 4% 3% 5% 3% 4% 3% 5% 5% 4% 2%

Impact de la conjoncture économique/immobiliére actuelle sur ’envergure ($$)

Augmenter I'envergure du projet 1% 10 % 12% 1% 12% 9% 17 % 20 % 9% 6 % 6 %
S:chre'r:enter significativement I'envergure de votre 29, 39 29, 29, 29, 29, 39 49% 1% 29, 1%
Augmenter un peu 'envergure de votre projet 9% 8 % 10 % 9% 10 % 7% 13 % 15 % 8 % 4% 5%

Aucun impact 63 % 65 % 64 % 61 % 68 % 59 % 59 % 55 % 64 % 66 % 1%

Réduire I'envergure du projet 26 % 25% 25% 28 % 20 % 32% 24 % 26 % 27 % 29 % 24%
Réduire un peu I'envergure de votre projet 21% 20 % 21 % 23 % 18 % 25% 22 % 18 % 21% 26 % 21%
Réduire significativement 'envergure de votre projet 5% 5% 4% 5% 2% 7% 2% 8 % 6 % 3% 3%

@

95 Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage Ad hoc

recherche



Limpact de la conjoncture économique / immobiliere sur ’échéancier et I’envergure des
projets de rénovation selon les sous-groupes (suite)

QG2 AQuel est I'impact de la conjoncture économique/immobiliére actuelle sur I'échéancier de votre projet de rénovation? Cette conjoncture vous ameéne-t-elle a vouloir..
QG3 Quel est 'impact de la conjoncture économique/immobiliere actuelle sur I'envergure ($3$) de votre projet de rénovation? Cette conjoncture vous améne-t-elle a vouI0|r

Nombre de propriétés Travaux prévus Délai de réalistion des travaux

Agrand./ Réno. Réno. Moins de 12
2 ou plus conversion intérieures extérieures mois 12 2 23 mois | 24 a 36 mois
n =217 n=119 n=1131 n=716 n =557 n = 557 n = 386

Impact de la conjoncture économique/immobiliére actuelle sur I’échéancier

Devancer le projet 10 % 10 % 13 % 14 % 10 % 1% 14 % 12 % 4%
Devancer le plus possible votre projet 4% 3% 5% 6 % 3% 4% 6 % 4% 1%
Devancer un peu votre projet 7% 6 % 8 % 8 % 6 % 6 % 8 % 8 % 3%

Aucun impact 61 % 61 % 61 % 57 % 60 % 61 % 72% 57 % 53 %

Repousser le projet 28 % 29 % 26 % 29 % 30 % 29 % 15 % 32% 42 %
Repousser un peu votre projet 25 % 25 % 22 % 25 % 26 % 25% 12 % 28 % 36 %
Repousser le plus possible votre projet 4% 4% 4% 4% 4% 4% 2% 3% 6 %

Impact de la conjoncture économique/immobiliére actuelle sur ’envergure ($$)

Augmenter I'envergure du projet 1% 1% 1% 15 % 1% 1% 13 % 12 % 6 %
Augmenter significativement I'envergure de votre 209, 209, 20, 59 20, 20, 209, 209, 209,
projet
Augmenter un peu I'envergure de votre projet 9% 9% 8 % 10 % 9% 9% 11 % 10 % 4 %

Aucun impact 63 % 63 % 64 % 57 % 62 % 62 % 67 % 66 % 55 %

Réduire I'envergure du projet 26 % 26 % 25% 28 % 27 % 27 % 20 % 22 % 39 %
Réduire un peu I'envergure de votre projet 21% 22% 20 % 26 % 22 % 22 % 17 % 18 % 32 %
Réduire significativement 'envergure de votre projet 5% 4 % 5% 2% 5% 5% 4% 4 % 6 %

@

06 Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage Ad hoc

recherche



Les rénovations durables

Base : ensemble des répondants
(2026 n = 1 500; 2025 n = 1 525)
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Les programmes d’aide a la rénovation

QH1) Parmi les programmes d’aide a la rénovation écoénergétique suivants, lesquels connaissez-vous?

2024 61 %
2025 64 %

Programme Rénoclimat

Programme Novoclimat

Programme LogisVert

Achat et installation de bornes de recharge

Programme Chauffez Vert

Prét et subvention canadienne pour une maison plus verte

Crédit pour la mise aux normes d’installations
d’assainissement des eaux usées

Je ne connais aucun de ces programmes d’aide a la
rénovation écoénergétique

Base : ensemble des répondants ayant complété le sondage (n = 1 500)
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2024

47 %

10 %

21 %

15 %

16 %

6 %

39 %

2025

43 %

32 %

27 % A

20 %

15 %

12%V

5%

36 %

34 %
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Les pratiques durables

QH2) Quelles pratiques durables étes-vous le plus susceptible de considérer pour vos rénovations?

Efficacité énergétique (chauffage et climatisation)
Matériaux locaux

Efficacité énergétique (enveloppe du batiment)
Matériaux recyclés/recyclables

Réduction des déchets

Amélioration de la qualité de I'air

Appareils a faible débit d’eau

Matériaux sains et naturels

Utilisation de matériaux usageés/issus du réemploi
Matériaux biosourcés

Aucune de ces pratiques

Bases
QH2 : ensemble des répondants ayant complété le sondage (n = 1500)

QH2X : répondants préts a payer pour des matériaux durables (n = 1 055)

99

2024

42 %

27 %

25%

15 %

18 %

16 %

18 %

18 %

8 %

3%

21 %

2025

40 %

23 %

26 %

15 %

18 %

16 %

16 %

15%

9%

2%

24 %

2026

38 %

29 %

28 %

17 %

17 %

16 %

16 %

15 %

8%

3%

24 %

QH2X) Quel montant supplémentaire seriez-vous prét(e) a payer pour des matériaux durables

pour vos rénovations?

50 %

32 %

13 %

4 % 29,

Jusqu'a 5 % de Jusqu'a 10 % de Jusqu'a 15 % de Jusqu'a 20 % de Plus de 20 % de

plus plus

plus plus plus

Pas prét a payer plus : 31 %'V
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Les raisons de ne pas envisager de pratiques durables

QH3) Pour quelle(s) raison(s) n’envisagez-vous pas appliquer ces pratiques durables?

2024 2025
Manque de moyens financiers 22 % 29 %

Perception que c'est plus cher 18 % 33% A
Je trouve ¢a complexe et je ne connais pas vraiment cela 29 % 24 %
Manque d'intérét 21% 23%
Manque d'informations pertinentes sur les produits de construction 24 % 21 %
Manque de conviction 11 % 16 %
Manque d'entrepreneurs ayant des connaissances et o o

i . 6 % 10 % v
des compétences en construction durable

Ne s'applique pas a mes travaux 9% 1%V
Absence de pression pour démarrer le processus 1% 3%
Je ne sais pas 2% 2%

Base : répondants n’envisageant pas de pratique durable (n = 358)
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Les principales motivations a entreprendre des rénovations durables

QH4) Quelles sont vos principales motivations a entreprendre des rénovations durables?

Améliorer la durabilité de ma propriété

Améliorer la performance énergétique de ma propriété

Ajouter de la valeur a ma propriété pour la revente

Réduire mon empreinte écologique

Profiter des programmes gouvernementaux

Volonté d’économiser

Base : répondants envisageant des pratiques durables (n =1 142)

101

2025

47 %

47 %

39 %

36 %

33 %

35 %
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Le profil des répondants

Base : ensemble des répondants
(2026 n = 1 500)
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Le profil des répondants

Travaux prévus Total Travaux prévus

Agrand. / Réno. Réno. Agrand. / Réno. Réno.
conversion intérieures extérieures conversion intérieures extérieures
n=119 n=1131 n=716
Région Niveau de scolarité n=1492 n=119 n=1125 n=712
RMR de Montréal 56 % 51 % 58 % 50 % Primaire/secondaire 16 % 17 % 16 % 16 %
RMR de Québec 15 % 12 % 15 % 16 % College 36 % 37 % 36 % 38 %
Mauricie 4% 7% 3% 5% Universitaire 48 % 46 % 49 % 46 %
i 0, 0, [ 0,
(E)Tjttgiuais go;: 2 02 ‘5‘(;: : ";Z Re.venu annuel total du ménage n= 10382 n=112 n=1048 n =661
Ailleurs au Québec 17 % 19 % 15 % 19 % Moins de 80 k$ 26 % 2oy 22y 2y
Entre 80 k$ et 149 999 $ 46 % 43 % 46 % 45 %
Sexe 150 k$ et plus 28 % 30 % 28 % 28 %
o, 0, o, 0,
I'hypotheque 91 % 94 % 91 % 91 %
e
?3_34 ans 12% 29 9 129 1% N’ombre de résidenc.e's (Iiont le . i i )
répondant est propriétaire n=1500 n=119 n=1131 n=716
35-54 ans 42 % 48 % 43 % 46 % Une 85 % 78 % 85 % 86 %
55 ans et plus 46 % 23 % 45 % 43 % Deux 13 % 17 % 12% 13%
Habitez-vous... ? Trois ou plus 3% 6 % 2% 2%
Seul 15 % 15 % 15 % 15 % Moyenne 1,2 1,3 1,2 1,2
Seul avec un ou des enfant(s) 6 % 7% 6 % 7 %
En couple sans enfant 40 % 29 % 39 % 39 %
En couple avec enfant(s) 35% 43 % 37 % 35%
Autre 3% 6 % 3% 4%

Bases : ensemble des répondants ayant complété le sondage (n = 1 500) / ensemble des répondants excluant ceux qui préféraient ne pas répondre a la question (scolarité / revenu)
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